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Samanthagang 66
2719 CK Zoetermeer
079 - 362 81 47
info@schoenmakerijdeuitkomstzoetermeer.nl
www.schoenmakerijdeuitkomstzoetermeer.nl

Digitaliseren  
van uw bedrijf
Naast de gratis cursussen helpt dit platform 
ondernemers bij het digitaliseren van hun bedrijf. 
Op www.mkbdigitaal.com vind je informatie  
over subsidies, initiatieven en ondersteuning op 
dit gebied en een overzicht van IT-aanbieders.

Gratis cursussen 
voor ondernemers 
via MKB-digitaal platform
Speciaal voor ondernemers uit Zoetermeer biedt het platform
www.mkbdigitaal.com gratis online cursussen aan over online
vindbaarheid en cyberweerbaarheid. Dit kan vooral voor zzp’ers 
en klein MKB interessant zijn. Deze cursussen zijn volledig 
digitaal en kunnen op elk gewenst moment worden gevolgd. 
Ga naar www.mkbdigitaal.com en schrijf je vandaag nog in!

www.mkbdigitaal.com

Meester Schoenmaker

Pascal Govaars

HET IS TIJD VOOR DUURZAAMHEID
GA NAAR DE SCHOENMAKER OM JE SCHOENEN TE LATEN REPAREREN!

Wat worden er veel schoenen onnodig weggegooid! 
Jaarlijks kunnen 30 voetbalvelden gevuld worden 
met afgedankte schoenen. “Dat is vaak niet nodig. 
Schoenen zijn vaak te repareren voor een prijs die 
lager is dan de aanschafwaarde van een nieuw paar”, 
zegt Pascal Govaars van Schoenmakerij De Uitkomst.

Volgens de bekende schoenmaker uit 
winkelcentrum Rokkeveen speelt een 
stukje onwetendheid mee. “We leven in 
een consumptiemaatschappij. Daar doen 
we stiekem allemaal aan mee. We kopen 
liever drie keer per jaar iets nieuws dan 
één keer in de drie jaar iets goeds. Onze 
voeten zijn de fundering van ons lichaam. 
Daar moeten we zuinig op zijn.” 

Schoenmakerij De Uitkomst is gilde-
meester en gebruikt hiervoor de originele 
materialen en stikt de schoen zoals het 
origineel voor reparaties van onder meer 
Van Lier, Van Bommel en Greve.

OOK VOOR MESSEN EN MEER
Het gaat verder dan alleen schoenen. 
Ook voor het repareren van tassen 
en materialen voor paardrijden kun 
je bij Pascal terecht. Hetzelfde geldt voor 
het slijpen van scharen, tuingereedschap 
en messen! “Twijfel je of je schoenen nog 
gerepareerd kunnen worden? Kom 
gezellig langs, dan kan ik het laten zien!”
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BEN JIJ KLAAR 
VOOR DE BESTE 
VERSIE VAN JEZELF?
“Een gezond(er)e leefstijl. Veel mensen streven ernaar, niet 
alleen om gewicht te verliezen, maar vooral om beter in 
hun vel te zitten,” vertelt body- en voedingscoach Susan 
van Slim Factory. “Zelf ben ik jarenlang op zoek geweest 
naar een omgeving die bij mij paste op gebied van voeding en sport. 
In 2007 koos ik voor bewegingsstudio Slim Factory vanwege het klein-
schalige karakter en de persoonlijke begeleiding. Voor veel klanten 
zijn dat nog steeds de belangrijkste redenen om bij ons te starten.”

EFFECTIEF BEWEGEN IN 30 MINUTEN
Balans is de sleutel en effectief bewegen 
houd je langer vol. Zo staat 30 minuten 
fietsen in de Vacu Relax of sporten in de 
SlimCab warmte- en infraroodcabine 
gelijk aan anderhalf uur sportschool-
training. Als sporter raakte ik bevriend 
met de eigenaresse waarna ik in 2021 de 
studio heb overgenomen. Uiteraard heb 
ik naar eigen inzichten het een en ander 
veranderd. Zo is er nu een minishop met 
o.a. wellnessproducten, sieraden en verse 
thee. Kortom, unieke persoonlijke 
cadeautjes voor jezelf of iemand anders.” 

INTAKE & PROEFLES
“Na een korte rondleiding bespreken we 
tijdens de intake jouw wensen, doelen 
en eventuele beperkingen. Ook nemen 
we alle abonnementsvormen door. Als je 
na de proefles in de SlimCab of Vacu 
Relax besluit om lid te worden, plannen 

Dijkmanschans 188
2728 GK Zoetermeer
079 - 331 91 00
info@slimfactory.nl
www.slimfactory.nl
www.facebook.com/slimfactory.zoetermeer

“Wil je onderzoeken of floaten iets voor jou is? Kies dan de basic floatsessie op 
dinsdagochtend van een half uur zonder alle extra’s die het arrangement biedt. 
Het boeken van een floatsessie kan telefonisch of via onze website waar we ook 
veel gestelde vragen over floaten beantwoorden en alle positieve fysieke en 
mentale effecten van floaten beschrijven. Misschien is deze bijzondere vorm 
van ontspanning in Zoetermeer iets voor jou.”  

BASIC FLOATSESSIE

we een meet- en weegsessie in. 
Afhankelijk van de sportfrequentie 
herhalen we deze bodyscan. Meten is 
immers weten.” 

SLIMCAB & VACURELAX 
“In de SlimCab beweeg je met elastie-
ken en doe je oefeningen die op jouw 
doelen zijn afgestemd. Met minimale 
inspanningen en dankzij de infrarood-
warmte bereik je maximale resultaten. 
Je valt dus zeer effectief af op de door 
jouw gewenste plaatsen en verstevigt 
je spieren. Verder kun je in onze warmte-
cabines HOT-yogalessen volgen.”
“Door liggend te fietsen onder vacuüm-
druk zorgt de VacuRelax voor een betere 
doorbloeding én vetverbranding bij 
billen, buik en benen. Ook wordt je huid 
weer gladder en egaler. Het is dé 
methode tegen een sinaasappelhuid. Na 
één van deze sessies kun je desgewenst 

verder trainen op een crosstrainer of 
trilplaat m.b.v. specifieke programma’s. 
Interesse? Kies nu voor de beste versie 
van jezelf en boek een gratis proefles!”  

ÉÉN UUR FLOATEN STAAT 
GELIJK AAN VIJF UREN SLAPEN
“Floaten betekent zweven op water. Tijdens 
het floaten drijf je in een verwarmd water-
bad met een hoge concentratie magnesium-
sulfaat. Je lichaam wordt daardoor 
volledig gewichtloos. Floaten resulteert 

in complete ontspanning van lichaam en 
geest. Zo staat één uur floaten gelijk aan 
vijf uren slapen. Een floating arrangement 
duurt anderhalf uur en is inclusief alle 
producten die je nodig hebt zoals douche-
schuim, shampoo, bodylotion, olie, hand-
doek, haarföhn enzovoort. Na een uur 
floaten gaat er een signaal af waarna je 
een half uur kunt relaxen onder het genot 
van een kopje thee. Ook mensen die niet 
bij ons sporten zijn welkom in onze privé 
Wellness Floatroom.

VacuRelaxSlimCab

Floaten

Susan

UNIEK IN ZOETERMEER: 
FLOATEN
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BELEEF ‘LA DOLCE VITA’ TIJDENS DE 
ITALIAANSE WEKEN BIJ KEUKENCENTRUM 
WIM VAN DER HAM ZOETERMEER! 
In samenwerking met SMEG, hét Italiaanse familiebedrijf dat al decennia 
design topkeuken-apparatuur produceert, viert Van der Ham Keukens 
Zoetermeer het 25-jarig jubileum met spectaculaire acties tijdens de 
Italiaanse weken. Vanaf 17 april tot en met eind mei 2023 ervaar je “La 
dolce vita” in de showroom. Een uitdrukking die wereldwijd bekend staat 
als de Italiaanse manier van leven. Het “zoete leven” zou je kunnen 
omschrijven als: “Pluk de dag en geniet van het leven”. Een levensstijl die 
je ook terugziet bij de tradities rondom de Italiaanse keuken.

HET ZOETE EN ZALIGE NIETSDOEN
“Samen genieten van een “aperitivo” en 
hapjes voor het diner is ook in Nederland 
razend populair,” vertelt Youri van Weert. 
“Een leefstijl die pure ontspanning 
uitademt. Samen genieten van “Il dolce 
far niente”, oftewel het zoete & zalige 
nietsdoen met vrienden en/of familie 
begint natuurlijk in een keuken die exact 
naar jouw wensen is samengesteld.” Met 
het exclusieve Italiaanse topmerk 
Composit gecombineerd met de (inbouw)
apparatuur van SMEG komt “Laa dolce 
vita” wel heel dichtbij. Tijdens de 
Italiaanse weken zijn er diverse 
aantrekkelijke acties. Zo ontvang je bij 

Wattstraat 14 | 2723 RC Zoetermeer
079 - 330 09 00
Theresiastraat 168-178 | 2593 AT Den Haag 
070 - 383 50 10
info@wimvanderhamkeukens.nl 
www.wimvanderhamkeukens.nl

SMEG Nederland B.V.
Veemkade 384 | 1019 HE Amsterdam
020 - 449 01 20 | smeg.nl

aankoop van een keuken met SMEG 
apparatuur twee kaartjes voor het Italië 
Evenement in Utrecht. Vieni presto 
oftewel: “Kom snel langs!”   

VIER LA DOLCE VITA
Het Italië Evenement viert deze zomer 
het 20-jarig bestaan en vindt plaats in de 
tuinen van Kasteel de Haar met een 
heerlijke streetfoodparade, een Italian 
Wine Night en een onvergetelijk 
hoogtepunt: Panoramico Gustosa. Dit 
magnifieke reuzenrad kriebelt alle 
zintuigen. Uiteraard is er volop keuken- 
en vakantie-inspiratie én een gevarieerd 
artiestenprogramma. 

SMEG, DESIGN MADE IN ITALY
Al meer dan 70 jaar staan de producten 
van SMEG bekend om het elegante en 
smaakvolle ontwerp, die zijn voort-
gekomen uit de samenwerking met 
wereldwijd beroemde architecten. 
Dankzij de bedrijfscultuur en filosofie 
binnen SMEG Group waarbij de nadruk 
ligt op kwaliteit, technologie en design, 
staat SMEG op internationaal niveau 
bekend als toonaangevend vertegen-
woordiger van “Made in Italy”.

DOLCE STIL NOVO
Italiaanse elegantie

Zwart Eclipse-glas met details 
van verfijnd koper, die zorgen voor 
een tijdloze, elegante esthetiek. 
Een esthetische lijn in minima-
listische stijl waarin donker licht 
wordt en waarin esthetiek en 
functionaliteit perfect samengaan.

DESIGNED IN 

7-IN-1 OVEN

DE NIEUWSTE 
TECHNOLOGIE UIT ITALIË

OMICHEF
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GEEF JE ENERGIEBANEN EEN BOOST 
MET EEN THAISE MASSAGE!
“Tijdens de coronapandemie 
waren de agenda’s plotseling leeg. 
We renden niet meer van de ene 
naar de andere afspraak en de 
irritante to-dolijstjes verdwenen 
in de prullenbak. Ondanks alle 
ellende die corona veroorzaakte, 
koesterden veel mensen stiekem 
de gedwongen rust in hun leven. 
Jammer genoeg zijn mensen 
gewoontedieren en vervallen ze 
snel weer in hun oude patroon. Als 
de dagelijkse stress de harmonie 
tussen lichaam en geest verstoort, 
dan is het de hoogste tijd voor een 
Thaise massage, een eeuwenoude 
methode om deze balans te 
herstellen,” vertelt Noy van Well-
Chaisri van Sunantha Wellness.

“Naast complete ontspanning resulteert 
de Thaise massage in verlichting van vele 
fysieke klachten. Zo kunnen nek-, rug-, 
schouder- en hoofdpijnklachten al na 
enkele sessies als sneeuw voor de zon 
verdwijnen,” vervolgt Noy. “De laatste tijd 
zie ik ook steeds meer mensen met long 
covidklachten.” 
“Mijn spieren verzuurden heel snel en 
mijn energieniveau stond op een zeer 
laag pitje,” vertelt long covidpatiënt 
Joyce. “Ik kon maximaal vijf minuten 
lopen en dan was ik op. Ondertussen 
zat ik al maanden thuis en bleven de 

Boekweitakker 21
2723 VW Zoetermeer
079 - 346 02 06  |  06 - 402 76 210
noy@sunanthawellness.nl
www.sunanthawellness.nl

Naast de Thaise en westerse massages kun je bij de gediplomeerde schoonheids-
specialiste ook terecht voor gezichtsbehandelingen, pedicure & manicure, 
wenkbrauwen verven & epileren. Professioneel en zeer hygiënisch. Zo creëert Noy 
heerlijke geluksmomentjes in haar sfeervolle, oosters ingerichte schoonheidssalon. 

GELUKSMOMENTJES CREËREN 

klachten aanhouden. Langzamerhand 
wist ik me geen raad meer. Bij toeval las 
ik in april 2022 een artikel in Mijn Zaak 
Zoetermeer over Sunantha Wellness. Zo 
ben ik bij Noy begonnen met de Thaise 
massage die mijn energiebanen een 
boost gaven. Na de eerste massage 
voelde ik me vijf kilo lichter en had ik 
gelijk al veel meer energie. Twee dagen 
later kon ik tijdens Koningsdag zelfs een 
uur in het Stadshart lopen. Het gaat dus 
veel beter met mij en één keer per maand 
laat ik me preventief door Noy masseren.”

VEEL MINDER PIJN, 
MEER KRACHT & GEVOEL
“Vorig jaar heb ik een nieuwe heup ge-
kregen die veel ongemakken veroor-
zaakte,” vertelt Hans, de man van Joyce. 
“De afgelopen periode was geen feest 
voor mijn lichaam. Het slechte weer trok 
in mijn gewrichten en pijnstillers bleken 
bittere noodzaak. Helaas was mijn fysio-
therapeut/acupuncturist met pensioen. 
Kortom, het werd tijd voor een andere 
aanpak. Bovendien was de drempel om 
de proef op de som erg laag door de 
positieve ervaring van mijn vrouw.” 
“Mijn ervaring? Lieve mensen, het begon 
prettig, maar stap-voor-stap werd de 

massage intenser. Je voelt dat Noy 
precies weet welke spieren ze moet 
aanpakken. Wat een kracht heeft deze 
dame in haar handen! Ondanks de 
stevige aanpak was de uitwerking 
geweldig. Na enkele pittige massages 
heb ik weer kracht in mijn been, meer 
gevoel én veel minder pijn. Dag 
pijnstillers en stok! Noy is gewoon een 
absolute aanrader!” 

Noy van Well-Chaisri

Alles ademt in Noy’s 
behandelkamer een Oosterse sfeer.

De warme Kruiden-
stempel om de gevoelige 

plekken te verzachten.
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Het Italië Evenement viert deze zomer 
het 20-jarig bestaan en vindt plaats in de 
tuinen van Kasteel de Haar met een 
heerlijke streetfoodparade, een Italian 
Wine Night en een onvergetelijk 
hoogtepunt: Panoramico Gustosa. Dit 
magnifieke reuzenrad kriebelt alle 
zintuigen. Uiteraard is er volop keuken- 
en vakantie-inspiratie én een gevarieerd 
artiestenprogramma. 

SMEG, DESIGN MADE IN ITALY
Al meer dan 70 jaar staan de producten 
van SMEG bekend om het elegante en 
smaakvolle ontwerp, die zijn voort-
gekomen uit de samenwerking met 
wereldwijd beroemde architecten. 
Dankzij de bedrijfscultuur en filosofie 
binnen SMEG Group waarbij de nadruk 
ligt op kwaliteit, technologie en design, 
staat SMEG op internationaal niveau 
bekend als toonaangevend vertegen-
woordiger van “Made in Italy”.

DOLCE STIL NOVO
Italiaanse elegantie

Zwart Eclipse-glas met details 
van verfijnd koper, die zorgen voor 
een tijdloze, elegante esthetiek. 
Een esthetische lijn in minima-
listische stijl waarin donker licht 
wordt en waarin esthetiek en 
functionaliteit perfect samengaan.

DESIGNED IN 

7-IN-1 OVEN

DE NIEUWSTE 
TECHNOLOGIE UIT ITALIË

OMICHEF
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GEEF JE ENERGIEBANEN EEN BOOST 
MET EEN THAISE MASSAGE!
“Tijdens de coronapandemie 
waren de agenda’s plotseling leeg. 
We renden niet meer van de ene 
naar de andere afspraak en de 
irritante to-dolijstjes verdwenen 
in de prullenbak. Ondanks alle 
ellende die corona veroorzaakte, 
koesterden veel mensen stiekem 
de gedwongen rust in hun leven. 
Jammer genoeg zijn mensen 
gewoontedieren en vervallen ze 
snel weer in hun oude patroon. Als 
de dagelijkse stress de harmonie 
tussen lichaam en geest verstoort, 
dan is het de hoogste tijd voor een 
Thaise massage, een eeuwenoude 
methode om deze balans te 
herstellen,” vertelt Noy van Well-
Chaisri van Sunantha Wellness.

“Naast complete ontspanning resulteert 
de Thaise massage in verlichting van vele 
fysieke klachten. Zo kunnen nek-, rug-, 
schouder- en hoofdpijnklachten al na 
enkele sessies als sneeuw voor de zon 
verdwijnen,” vervolgt Noy. “De laatste tijd 
zie ik ook steeds meer mensen met long 
covidklachten.” 
“Mijn spieren verzuurden heel snel en 
mijn energieniveau stond op een zeer 
laag pitje,” vertelt long covidpatiënt 
Joyce. “Ik kon maximaal vijf minuten 
lopen en dan was ik op. Ondertussen 
zat ik al maanden thuis en bleven de 

Boekweitakker 21
2723 VW Zoetermeer
079 - 346 02 06  |  06 - 402 76 210
noy@sunanthawellness.nl
www.sunanthawellness.nl

Naast de Thaise en westerse massages kun je bij de gediplomeerde schoonheids-
specialiste ook terecht voor gezichtsbehandelingen, pedicure & manicure, 
wenkbrauwen verven & epileren. Professioneel en zeer hygiënisch. Zo creëert Noy 
heerlijke geluksmomentjes in haar sfeervolle, oosters ingerichte schoonheidssalon. 

GELUKSMOMENTJES CREËREN 

klachten aanhouden. Langzamerhand 
wist ik me geen raad meer. Bij toeval las 
ik in april 2022 een artikel in Mijn Zaak 
Zoetermeer over Sunantha Wellness. Zo 
ben ik bij Noy begonnen met de Thaise 
massage die mijn energiebanen een 
boost gaven. Na de eerste massage 
voelde ik me vijf kilo lichter en had ik 
gelijk al veel meer energie. Twee dagen 
later kon ik tijdens Koningsdag zelfs een 
uur in het Stadshart lopen. Het gaat dus 
veel beter met mij en één keer per maand 
laat ik me preventief door Noy masseren.”

VEEL MINDER PIJN, 
MEER KRACHT & GEVOEL
“Vorig jaar heb ik een nieuwe heup ge-
kregen die veel ongemakken veroor-
zaakte,” vertelt Hans, de man van Joyce. 
“De afgelopen periode was geen feest 
voor mijn lichaam. Het slechte weer trok 
in mijn gewrichten en pijnstillers bleken 
bittere noodzaak. Helaas was mijn fysio-
therapeut/acupuncturist met pensioen. 
Kortom, het werd tijd voor een andere 
aanpak. Bovendien was de drempel om 
de proef op de som erg laag door de 
positieve ervaring van mijn vrouw.” 
“Mijn ervaring? Lieve mensen, het begon 
prettig, maar stap-voor-stap werd de 

massage intenser. Je voelt dat Noy 
precies weet welke spieren ze moet 
aanpakken. Wat een kracht heeft deze 
dame in haar handen! Ondanks de 
stevige aanpak was de uitwerking 
geweldig. Na enkele pittige massages 
heb ik weer kracht in mijn been, meer 
gevoel én veel minder pijn. Dag 
pijnstillers en stok! Noy is gewoon een 
absolute aanrader!” 

Noy van Well-Chaisri

Alles ademt in Noy’s 
behandelkamer een Oosterse sfeer.

De warme Kruiden-
stempel om de gevoelige 

plekken te verzachten.



Nieuwe collecties zonnebrillen
Een zonnebril dragen is belangrijker dan je denkt. Een 
goede zonnebril biedt namelijk de optimale bescherming 
van jouw ogen tegen de schadelijk UV straling.

Maak een keuze uit onze diversiteit aan zonnebrillen. 
Wij hebben de nieuwste collecties van onder andere 
Einstoffen, Serengeti, Scotch & Soda, Etnia Barecelona, 
Maui Jim en veel meer. 

Alle zonneglazen kunnen op je eigen sterkte. 

Laat de zomer maar beginnen!

Zonnebrillen en daglenzen

Handig tijdens de vakantie: daglenzen
Denk eens aan daglezen, makkelijker dan je denkt!  
Ze zitten uiterst comfortabel en zijn ontwikkeld voor wie 
moeiteloos en vrij wil sporten. Wat maakt daglenzen zo 
goed?

• Ideaal tijdens vakantie of sporten 
• Haarscherp zicht 
• Langdurig comfort 
• Gemakkelijk in gebruik

Een passende zonnebril 
voor iedereen!

Dorpsstraat 93 • 2712 AE Zoetermeer • 079 316 4575 •  www.optiquerene.nl
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De zomervakantie!
Een zonnige vakantie om heerlijk tot rust te komen!

Fijn als u uw zaken vooraf goed heeft geregeld!

Het leven kan alle kanten op!

JUST Notarissen

Albert Einsteinlaan 50  -  2719 ER Zoetermeer  -  079 323 97 61  -  www.justnotarissen.nl
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DE BEVEILIGINGS SPECIALIST

Dorpsstraat 158 - 2712 AP Zoetermeer
Tel.: 079 - 3160274 - www.goudensleutel.nl

U kunt bij ons o.a. terecht voor:

• Kluizen
• Sleutels
• Cilinders
• Alarmsystemen

• Veiligheidssloten
• Intercom systemen
• Meerpuntsluitingen
• Mechanische Sluitsystemen

• Elektronische sluitsystemen
• Veiligheidsschilden met kerntrek beveiliging
• Enz. enz.

Uw huis 
beveiligen?
Wij komen geheel v rijblijvend 

bij u thuis voor advies.
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Verlaan Makelaardij

Vlamingstraat 5

2712 BZ Zoetermeer

079 - 362 05 55

info@verlaanmakelaardij.nl

verlaanmakelaardij.nl

verlaan.makelaardij

Verlaan 1akelaardij
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Plan een kennismakingsgesprek!



Onze locatie

Verlaan Makelaardij en Zoetermeer, ze gaan hand in hand. Ruud en Lisette zijn allebei opgegroeid in Zoetermeer. Ruud 

groeide op in Driemanspolder en Dorp, terwijl Lisette haar jeugd beleefde in Seghwaert en Rokkeveen. Omdat ze in 

Zoetermeer zijn opgegroeid en er hun hele leven al wonen en werken, kennen ze de stad op hun duimpje.

Het kantoor van Verlaan Makelaardij ligt 

midden in het centrum van Zoetermeer, 

precies tussen de Dorpsstraat en het 

Stadshart. Een unieke locatie met een 

prachtig uitzicht op de Árote Dobbe. Het 

pand is zo’n ÀÞÞ jaar oud en al drie generaties 

lang in de familie Verlaan. De ouders en 

grootouders van Ruud hebben vanuit hier 

jarenlang hun bekende verfwinkel gerund en 

sinds vijf jaar is deze plek het onderkomen 

van Verlaan Makelaardij.

“Bij de verbouwing hebben we een moderne 

en vooral huiselijke sfeer willen creëren, waar 

onze klanten zich snel thuis voelen.” – Lisette

‘Toen wij het pand vijf jaar geleden 

overnamen, was het nog een winkel en ook 

was er behoorlijk wat achterstallig 

onderhoud. Een mooie gelegenheid om het 

helemaal naar ons zin te verbouwen’, legt 

Ruud uit. Na een uitgebreide renovatie werd 

het omgebouwd tot een kantoor dat aan alle 

eisen van deze tijd voldoet. Het oogt modern 

en bij het v11rbij lopen vallen gelijk de 

digitale etalageschermen met het 

woningaanbod op. Er is een ruime 

ontvangstruimte waar je hartelijk welkom 

wordt geheten en er zijn verschillende 

spreekkamers waar je in alle rust en met 

voldoende privac� in gesprek kan gaan. ‘Bij 

de verbouwing hebben we een moderne en 

vooral huiselijke sfeer willen cre�ren, waar 

onze klanten zich snel thuis voelen’, legt 

Lisette uit.

Het is een herkenbare plek, waar veel 

mensen regelmatig voorbij komen. Voor de 

deur of op <<n van de parkeerterreinen in de 

omgeving is voldoende gelegenheid om de 

auto te parkeren. ‘Het voordeel van een 

centrale locatie is dat we zelf overal snel 

kunnen zijn. Met de auto, maar bij mooi weer 

is de kans ook groot dat je ons op de fiets ziet 

aan komen bij een afspraak’. Volgens Ruud is 

dat vaak nog sneller ook.

“woetermeer is een grote stad geworden, 

maar voelt nog steeds aan als een Dorp, dat 

is de charme.” - Ruud

Het imago van Zoetermeer bij 

buitenstaanders is niet altijd even goed, 

ervaren Ruud en Lisette. Dat is vaak 

onterecht. Ruud� ‘�e ontmoeten veel mensen 

die op zoek zijn naar een woning en soms 

toevallig in Zoetermeer uitkomen. Als je dan 

uitlegt wat Zoetermeer allemaal te bieden 

heeft, merk je dat veel mensen positief 

verrast zijn. Veel groen, mooie parken en 

enorm veel voorzieningen. De laatste jaren 

zijn daar ook steeds meer horeca 

gelegenheden en leuke evenementen 

bijgekomen, waardoor er altijd wat leuks te 

doen is’. Lisette vult hem aan. ‘Er is een groot 

aanbod aan verschillende soorten scholen, je 

kan shoppen in het uitgebreide Stadshart of 

in de historische Dorpsstraat en er zijn een 

theater en een bioscoop. En door de goede 

verbindingen rijd je overal binnen een 

kwartier naar toe. |n {Þ{{ is Zoetermeer zelfs 

uitgeroepen tot beste grote fietsgemeente 

van Nederland. Het is heel leuk om ons 

enthousiasme over de stad met kijkers van 

buitenaf te delen’. ‘Zoetermeer is een grote 

stad geworden, maar voelt nog steeds aan 

als een Dorp, dat is de charme. Árote steden 

als Den Haag en Rotterdam liggen vlakbij en 

als je de andere kant op gaat, zit je al vrij snel 

in het Ároene Hart met een uitgestrekt 

natuurgebied als het Bentwoud. Dat is echt 

uniek’, vertelt Ruud enthousiast.

Het makelaarsechtpaar woont en werkt hun 

hele leven al in Zoetermeer. Het is het dan 

ook een bewuste keuze om zich juist hier te 

vestigen. ‘Zoetermeer is groot genoeg, er is 

een diversiteit aan huizen en er zijn veel 

verhuisbewegingen. Met onze kennis van de 

stad, kan je klanten echt goed informeren 

over wat er speelt in een buurt of welke 

plannen er in ontwikkeling zijn. De laatste 

jaren vervagen de grenzen en zien we steeds 

meer dat mensen naar een andere 

gemeente verhuizen’, leggen ze uit. En 

daarom kom je Verlaan Makelaardij ook 

geregeld buiten Zoetermeer tegen, in de 

omliggende randgemeenten waar ze ook 

actief zijn.

Onze locatie

Verlaan Makelaardij en Zoetermeer, ze gaan hand in hand. Ruud en Lisette zijn allebei opgegroeid in Zoetermeer. Ruud 

groeide op in Driemanspolder en Dorp, terwijl Lisette haar jeugd beleefde in Seghwaert en Rokkeveen. Omdat ze in 

Zoetermeer zijn opgegroeid en er hun hele leven al wonen en werken, kennen ze de stad op hun duimpje.
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precies tussen de Dorpsstraat en het 

Stadshart. Een unieke locatie met een 

prachtig uitzicht op de Árote Dobbe. Het 

pand is zo’n ÀÞÞ jaar oud en al drie generaties 

lang in de familie Verlaan. De ouders en 

grootouders van Ruud hebben vanuit hier 

jarenlang hun bekende verfwinkel gerund en 

sinds vijf jaar is deze plek het onderkomen 

van Verlaan Makelaardij.

“Bij de verbouwing hebben we een moderne 

en vooral huiselijke sfeer willen creëren, waar 

onze klanten zich snel thuis voelen.” – Lisette

‘Toen wij het pand vijf jaar geleden 

overnamen, was het nog een winkel en ook 

was er behoorlijk wat achterstallig 

onderhoud. Een mooie gelegenheid om het 

helemaal naar ons zin te verbouwen’, legt 

Ruud uit. Na een uitgebreide renovatie werd 

het omgebouwd tot een kantoor dat aan alle 

eisen van deze tijd voldoet. Het oogt modern 

en bij het v11rbij lopen vallen gelijk de 

digitale etalageschermen met het 

woningaanbod op. Er is een ruime 

ontvangstruimte waar je hartelijk welkom 

wordt geheten en er zijn verschillende 

spreekkamers waar je in alle rust en met 

voldoende privac� in gesprek kan gaan. ‘Bij 

de verbouwing hebben we een moderne en 

vooral huiselijke sfeer willen cre�ren, waar 

onze klanten zich snel thuis voelen’, legt 

Lisette uit.

Het is een herkenbare plek, waar veel 

mensen regelmatig voorbij komen. Voor de 

deur of op <<n van de parkeerterreinen in de 

omgeving is voldoende gelegenheid om de 

auto te parkeren. ‘Het voordeel van een 

centrale locatie is dat we zelf overal snel 

kunnen zijn. Met de auto, maar bij mooi weer 

is de kans ook groot dat je ons op de fiets ziet 

aan komen bij een afspraak’. Volgens Ruud is 

dat vaak nog sneller ook.

“woetermeer is een grote stad geworden, 

maar voelt nog steeds aan als een Dorp, dat 

is de charme.” - Ruud

Het imago van Zoetermeer bij 

buitenstaanders is niet altijd even goed, 

ervaren Ruud en Lisette. Dat is vaak 

onterecht. Ruud� ‘�e ontmoeten veel mensen 

die op zoek zijn naar een woning en soms 

toevallig in Zoetermeer uitkomen. Als je dan 

uitlegt wat Zoetermeer allemaal te bieden 

heeft, merk je dat veel mensen positief 

verrast zijn. Veel groen, mooie parken en 

enorm veel voorzieningen. De laatste jaren 

zijn daar ook steeds meer horeca 

gelegenheden en leuke evenementen 

bijgekomen, waardoor er altijd wat leuks te 

doen is’. Lisette vult hem aan. ‘Er is een groot 

aanbod aan verschillende soorten scholen, je 

kan shoppen in het uitgebreide Stadshart of 

in de historische Dorpsstraat en er zijn een 

theater en een bioscoop. En door de goede 

verbindingen rijd je overal binnen een 

kwartier naar toe. |n {Þ{{ is Zoetermeer zelfs 

uitgeroepen tot beste grote fietsgemeente 

van Nederland. Het is heel leuk om ons 

enthousiasme over de stad met kijkers van 

buitenaf te delen’. ‘Zoetermeer is een grote 

stad geworden, maar voelt nog steeds aan 

als een Dorp, dat is de charme. Árote steden 

als Den Haag en Rotterdam liggen vlakbij en 

als je de andere kant op gaat, zit je al vrij snel 

in het Ároene Hart met een uitgestrekt 

natuurgebied als het Bentwoud. Dat is echt 

uniek’, vertelt Ruud enthousiast.

Het makelaarsechtpaar woont en werkt hun 

hele leven al in Zoetermeer. Het is het dan 

ook een bewuste keuze om zich juist hier te 

vestigen. ‘Zoetermeer is groot genoeg, er is 

een diversiteit aan huizen en er zijn veel 

verhuisbewegingen. Met onze kennis van de 

stad, kan je klanten echt goed informeren 

over wat er speelt in een buurt of welke 

plannen er in ontwikkeling zijn. De laatste 

jaren vervagen de grenzen en zien we steeds 

meer dat mensen naar een andere 

gemeente verhuizen’, leggen ze uit. En 

daarom kom je Verlaan Makelaardij ook 

geregeld buiten Zoetermeer tegen, in de 

omliggende randgemeenten waar ze ook 

actief zijn.

Lisette 

Verlaan

Lisette beaamt dit volledig en vult aan: ‘De digitale vernieuwingen gaan in 

een razend tempo. We werken zo veel mogelijk papierloos, doen veel aan 

social media en in de etalage vallen de digitale videoschermen op. We 

houden alle ontwikkelingen nauwlettend in de gaten en kijken goed of dit 

interessant voor ons en onze klanten is. Er zijn veel mogelijkheden bij 

gekomen om woningen virtueel te bezichtigen. Toch hebben we dat bewust 

niet omarmd, omdat we overtuigd zijn dat je een woning van binnen moet 

zien en echt moet ervaren.’

Ruud 

Verlaan

‘De afgelopen 15 jaar hebben we een behoorlijke naamsbekendheid 

opgebouwd. Steeds meer mensen weten de weg naar ons te vinden. Vaak via-

via of door het zien van onze berichten op social media of herkenbare 

tekoopborden. Dit hopen we de komende jaren verder uit te breiden, al is verder 

groeien zeker geen doel op zich. ²et leuke van ons werk is het persoonlijke 

contact dat we zelf met onze klanten hebben, dat willen we kunnen blijven 

waarborgen’.

15 jaar Verlaan 


Makelaardij in cijfers

Wist je dit al?

825 


Verkochte �oningen
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Gelopen traptreden
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Pakketten aangenomen

11F

Inzet getoond

5 meter

Kortste afstand tussen kantoor en te 

verkopen locatie  

Verlaan Makelaardij is  oud, 

een mijlpaal om  op te zijn! In dit magazine 

staan veel verhalen die in het verleden 

plaatsvonden, maar uiteraard zijn er ook 

vijftien jaar

trots

mooie 

plannen voor de toekomst.
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Onze locatie

Verlaan Makelaardij en Zoetermeer, ze gaan hand in hand. Ruud en Lisette zijn allebei opgegroeid in Zoetermeer. Ruud 

groeide op in Driemanspolder en Dorp, terwijl Lisette haar jeugd beleefde in Seghwaert en Rokkeveen. Omdat ze in 

Zoetermeer zijn opgegroeid en er hun hele leven al wonen en werken, kennen ze de stad op hun duimpje.

Het kantoor van Verlaan Makelaardij ligt 

midden in het centrum van Zoetermeer, 

precies tussen de Dorpsstraat en het 

Stadshart. Een unieke locatie met een 

prachtig uitzicht op de Árote Dobbe. Het 

pand is zo’n ÀÞÞ jaar oud en al drie generaties 

lang in de familie Verlaan. De ouders en 

grootouders van Ruud hebben vanuit hier 

jarenlang hun bekende verfwinkel gerund en 

sinds vijf jaar is deze plek het onderkomen 

van Verlaan Makelaardij.

“Bij de verbouwing hebben we een moderne 

en vooral huiselijke sfeer willen creëren, waar 

onze klanten zich snel thuis voelen.” – Lisette

‘Toen wij het pand vijf jaar geleden 

overnamen, was het nog een winkel en ook 

was er behoorlijk wat achterstallig 

onderhoud. Een mooie gelegenheid om het 

helemaal naar ons zin te verbouwen’, legt 

Ruud uit. Na een uitgebreide renovatie werd 

het omgebouwd tot een kantoor dat aan alle 

eisen van deze tijd voldoet. Het oogt modern 

en bij het v11rbij lopen vallen gelijk de 

digitale etalageschermen met het 

woningaanbod op. Er is een ruime 

ontvangstruimte waar je hartelijk welkom 

wordt geheten en er zijn verschillende 

spreekkamers waar je in alle rust en met 

voldoende privac� in gesprek kan gaan. ‘Bij 

de verbouwing hebben we een moderne en 

vooral huiselijke sfeer willen cre�ren, waar 

onze klanten zich snel thuis voelen’, legt 

Lisette uit.

Het is een herkenbare plek, waar veel 

mensen regelmatig voorbij komen. Voor de 

deur of op <<n van de parkeerterreinen in de 

omgeving is voldoende gelegenheid om de 

auto te parkeren. ‘Het voordeel van een 

centrale locatie is dat we zelf overal snel 

kunnen zijn. Met de auto, maar bij mooi weer 

is de kans ook groot dat je ons op de fiets ziet 

aan komen bij een afspraak’. Volgens Ruud is 

dat vaak nog sneller ook.

“woetermeer is een grote stad geworden, 

maar voelt nog steeds aan als een Dorp, dat 

is de charme.” - Ruud

Het imago van Zoetermeer bij 

buitenstaanders is niet altijd even goed, 

ervaren Ruud en Lisette. Dat is vaak 

onterecht. Ruud� ‘�e ontmoeten veel mensen 

die op zoek zijn naar een woning en soms 

toevallig in Zoetermeer uitkomen. Als je dan 

uitlegt wat Zoetermeer allemaal te bieden 

heeft, merk je dat veel mensen positief 

verrast zijn. Veel groen, mooie parken en 

enorm veel voorzieningen. De laatste jaren 

zijn daar ook steeds meer horeca 

gelegenheden en leuke evenementen 

bijgekomen, waardoor er altijd wat leuks te 

doen is’. Lisette vult hem aan. ‘Er is een groot 

aanbod aan verschillende soorten scholen, je 

kan shoppen in het uitgebreide Stadshart of 

in de historische Dorpsstraat en er zijn een 

theater en een bioscoop. En door de goede 

verbindingen rijd je overal binnen een 

kwartier naar toe. |n {Þ{{ is Zoetermeer zelfs 

uitgeroepen tot beste grote fietsgemeente 

van Nederland. Het is heel leuk om ons 

enthousiasme over de stad met kijkers van 

buitenaf te delen’. ‘Zoetermeer is een grote 

stad geworden, maar voelt nog steeds aan 

als een Dorp, dat is de charme. Árote steden 

als Den Haag en Rotterdam liggen vlakbij en 

als je de andere kant op gaat, zit je al vrij snel 

in het Ároene Hart met een uitgestrekt 

natuurgebied als het Bentwoud. Dat is echt 

uniek’, vertelt Ruud enthousiast.

Het makelaarsechtpaar woont en werkt hun 

hele leven al in Zoetermeer. Het is het dan 

ook een bewuste keuze om zich juist hier te 

vestigen. ‘Zoetermeer is groot genoeg, er is 

een diversiteit aan huizen en er zijn veel 

verhuisbewegingen. Met onze kennis van de 

stad, kan je klanten echt goed informeren 

over wat er speelt in een buurt of welke 

plannen er in ontwikkeling zijn. De laatste 

jaren vervagen de grenzen en zien we steeds 

meer dat mensen naar een andere 

gemeente verhuizen’, leggen ze uit. En 

daarom kom je Verlaan Makelaardij ook 

geregeld buiten Zoetermeer tegen, in de 

omliggende randgemeenten waar ze ook 

actief zijn.

Onze locatie

Verlaan Makelaardij en Zoetermeer, ze gaan hand in hand. Ruud en Lisette zijn allebei opgegroeid in Zoetermeer. Ruud 

groeide op in Driemanspolder en Dorp, terwijl Lisette haar jeugd beleefde in Seghwaert en Rokkeveen. Omdat ze in 

Zoetermeer zijn opgegroeid en er hun hele leven al wonen en werken, kennen ze de stad op hun duimpje.

Het kantoor van Verlaan Makelaardij ligt 

midden in het centrum van Zoetermeer, 

precies tussen de Dorpsstraat en het 

Stadshart. Een unieke locatie met een 

prachtig uitzicht op de Árote Dobbe. Het 

pand is zo’n ÀÞÞ jaar oud en al drie generaties 

lang in de familie Verlaan. De ouders en 

grootouders van Ruud hebben vanuit hier 

jarenlang hun bekende verfwinkel gerund en 

sinds vijf jaar is deze plek het onderkomen 

van Verlaan Makelaardij.

“Bij de verbouwing hebben we een moderne 

en vooral huiselijke sfeer willen creëren, waar 

onze klanten zich snel thuis voelen.” – Lisette

‘Toen wij het pand vijf jaar geleden 

overnamen, was het nog een winkel en ook 

was er behoorlijk wat achterstallig 

onderhoud. Een mooie gelegenheid om het 

helemaal naar ons zin te verbouwen’, legt 

Ruud uit. Na een uitgebreide renovatie werd 

het omgebouwd tot een kantoor dat aan alle 

eisen van deze tijd voldoet. Het oogt modern 

en bij het v11rbij lopen vallen gelijk de 

digitale etalageschermen met het 

woningaanbod op. Er is een ruime 

ontvangstruimte waar je hartelijk welkom 

wordt geheten en er zijn verschillende 

spreekkamers waar je in alle rust en met 

voldoende privac� in gesprek kan gaan. ‘Bij 

de verbouwing hebben we een moderne en 

vooral huiselijke sfeer willen cre�ren, waar 

onze klanten zich snel thuis voelen’, legt 

Lisette uit.

Het is een herkenbare plek, waar veel 

mensen regelmatig voorbij komen. Voor de 

deur of op <<n van de parkeerterreinen in de 

omgeving is voldoende gelegenheid om de 

auto te parkeren. ‘Het voordeel van een 

centrale locatie is dat we zelf overal snel 

kunnen zijn. Met de auto, maar bij mooi weer 

is de kans ook groot dat je ons op de fiets ziet 

aan komen bij een afspraak’. Volgens Ruud is 

dat vaak nog sneller ook.

“woetermeer is een grote stad geworden, 

maar voelt nog steeds aan als een Dorp, dat 

is de charme.” - Ruud

Het imago van Zoetermeer bij 

buitenstaanders is niet altijd even goed, 

ervaren Ruud en Lisette. Dat is vaak 

onterecht. Ruud� ‘�e ontmoeten veel mensen 

die op zoek zijn naar een woning en soms 

toevallig in Zoetermeer uitkomen. Als je dan 

uitlegt wat Zoetermeer allemaal te bieden 

heeft, merk je dat veel mensen positief 

verrast zijn. Veel groen, mooie parken en 

enorm veel voorzieningen. De laatste jaren 

zijn daar ook steeds meer horeca 

gelegenheden en leuke evenementen 

bijgekomen, waardoor er altijd wat leuks te 

doen is’. Lisette vult hem aan. ‘Er is een groot 

aanbod aan verschillende soorten scholen, je 

kan shoppen in het uitgebreide Stadshart of 

in de historische Dorpsstraat en er zijn een 

theater en een bioscoop. En door de goede 

verbindingen rijd je overal binnen een 

kwartier naar toe. |n {Þ{{ is Zoetermeer zelfs 

uitgeroepen tot beste grote fietsgemeente 

van Nederland. Het is heel leuk om ons 

enthousiasme over de stad met kijkers van 

buitenaf te delen’. ‘Zoetermeer is een grote 

stad geworden, maar voelt nog steeds aan 

als een Dorp, dat is de charme. Árote steden 

als Den Haag en Rotterdam liggen vlakbij en 

als je de andere kant op gaat, zit je al vrij snel 

in het Ároene Hart met een uitgestrekt 

natuurgebied als het Bentwoud. Dat is echt 

uniek’, vertelt Ruud enthousiast.

Het makelaarsechtpaar woont en werkt hun 

hele leven al in Zoetermeer. Het is het dan 

ook een bewuste keuze om zich juist hier te 

vestigen. ‘Zoetermeer is groot genoeg, er is 

een diversiteit aan huizen en er zijn veel 

verhuisbewegingen. Met onze kennis van de 

stad, kan je klanten echt goed informeren 

over wat er speelt in een buurt of welke 

plannen er in ontwikkeling zijn. De laatste 

jaren vervagen de grenzen en zien we steeds 

meer dat mensen naar een andere 

gemeente verhuizen’, leggen ze uit. En 

daarom kom je Verlaan Makelaardij ook 

geregeld buiten Zoetermeer tegen, in de 

omliggende randgemeenten waar ze ook 

actief zijn.

Lisette 

Verlaan

Lisette beaamt dit volledig en vult aan: ‘De digitale vernieuwingen gaan in 

een razend tempo. We werken zo veel mogelijk papierloos, doen veel aan 

social media en in de etalage vallen de digitale videoschermen op. We 

houden alle ontwikkelingen nauwlettend in de gaten en kijken goed of dit 

interessant voor ons en onze klanten is. Er zijn veel mogelijkheden bij 

gekomen om woningen virtueel te bezichtigen. Toch hebben we dat bewust 

niet omarmd, omdat we overtuigd zijn dat je een woning van binnen moet 

zien en echt moet ervaren.’

Ruud 

Verlaan

‘De afgelopen 15 jaar hebben we een behoorlijke naamsbekendheid 

opgebouwd. Steeds meer mensen weten de weg naar ons te vinden. Vaak via-

via of door het zien van onze berichten op social media of herkenbare 

tekoopborden. Dit hopen we de komende jaren verder uit te breiden, al is verder 

groeien zeker geen doel op zich. ²et leuke van ons werk is het persoonlijke 

contact dat we zelf met onze klanten hebben, dat willen we kunnen blijven 

waarborgen’.

15 jaar Verlaan 
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Onze locatie

Verlaan Makelaardij en Zoetermeer, ze gaan hand in hand. Ruud en Lisette zijn allebei opgegroeid in Zoetermeer. Ruud 

groeide op in Driemanspolder en Dorp, terwijl Lisette haar jeugd beleefde in Seghwaert en Rokkeveen. Omdat ze in 

Zoetermeer zijn opgegroeid en er hun hele leven al wonen en werken, kennen ze de stad op hun duimpje.

Het kantoor van Verlaan Makelaardij ligt 

midden in het centrum van Zoetermeer, 

precies tussen de Dorpsstraat en het 

Stadshart. Een unieke locatie met een 

prachtig uitzicht op de Árote Dobbe. Het 

pand is zo’n ÀÞÞ jaar oud en al drie generaties 

lang in de familie Verlaan. De ouders en 

grootouders van Ruud hebben vanuit hier 

jarenlang hun bekende verfwinkel gerund en 

sinds vijf jaar is deze plek het onderkomen 

van Verlaan Makelaardij.

“Bij de verbouwing hebben we een moderne 

en vooral huiselijke sfeer willen creëren, waar 

onze klanten zich snel thuis voelen.” – Lisette

‘Toen wij het pand vijf jaar geleden 

overnamen, was het nog een winkel en ook 

was er behoorlijk wat achterstallig 

onderhoud. Een mooie gelegenheid om het 

helemaal naar ons zin te verbouwen’, legt 

Ruud uit. Na een uitgebreide renovatie werd 

het omgebouwd tot een kantoor dat aan alle 

eisen van deze tijd voldoet. Het oogt modern 

en bij het v11rbij lopen vallen gelijk de 

digitale etalageschermen met het 

woningaanbod op. Er is een ruime 

ontvangstruimte waar je hartelijk welkom 

wordt geheten en er zijn verschillende 

spreekkamers waar je in alle rust en met 

voldoende privac� in gesprek kan gaan. ‘Bij 

de verbouwing hebben we een moderne en 

vooral huiselijke sfeer willen cre�ren, waar 

onze klanten zich snel thuis voelen’, legt 

Lisette uit.

Het is een herkenbare plek, waar veel 

mensen regelmatig voorbij komen. Voor de 

deur of op <<n van de parkeerterreinen in de 

omgeving is voldoende gelegenheid om de 

auto te parkeren. ‘Het voordeel van een 

centrale locatie is dat we zelf overal snel 

kunnen zijn. Met de auto, maar bij mooi weer 

is de kans ook groot dat je ons op de fiets ziet 

aan komen bij een afspraak’. Volgens Ruud is 

dat vaak nog sneller ook.

“woetermeer is een grote stad geworden, 

maar voelt nog steeds aan als een Dorp, dat 

is de charme.” - Ruud

Het imago van Zoetermeer bij 

buitenstaanders is niet altijd even goed, 

ervaren Ruud en Lisette. Dat is vaak 

onterecht. Ruud� ‘�e ontmoeten veel mensen 

die op zoek zijn naar een woning en soms 

toevallig in Zoetermeer uitkomen. Als je dan 

uitlegt wat Zoetermeer allemaal te bieden 

heeft, merk je dat veel mensen positief 

verrast zijn. Veel groen, mooie parken en 

enorm veel voorzieningen. De laatste jaren 

zijn daar ook steeds meer horeca 

gelegenheden en leuke evenementen 

bijgekomen, waardoor er altijd wat leuks te 

doen is’. Lisette vult hem aan. ‘Er is een groot 

aanbod aan verschillende soorten scholen, je 

kan shoppen in het uitgebreide Stadshart of 

in de historische Dorpsstraat en er zijn een 

theater en een bioscoop. En door de goede 

verbindingen rijd je overal binnen een 

kwartier naar toe. |n {Þ{{ is Zoetermeer zelfs 

uitgeroepen tot beste grote fietsgemeente 

van Nederland. Het is heel leuk om ons 

enthousiasme over de stad met kijkers van 

buitenaf te delen’. ‘Zoetermeer is een grote 

stad geworden, maar voelt nog steeds aan 

als een Dorp, dat is de charme. Árote steden 

als Den Haag en Rotterdam liggen vlakbij en 

als je de andere kant op gaat, zit je al vrij snel 

in het Ároene Hart met een uitgestrekt 

natuurgebied als het Bentwoud. Dat is echt 

uniek’, vertelt Ruud enthousiast.

Het makelaarsechtpaar woont en werkt hun 

hele leven al in Zoetermeer. Het is het dan 

ook een bewuste keuze om zich juist hier te 

vestigen. ‘Zoetermeer is groot genoeg, er is 

een diversiteit aan huizen en er zijn veel 

verhuisbewegingen. Met onze kennis van de 

stad, kan je klanten echt goed informeren 

over wat er speelt in een buurt of welke 

plannen er in ontwikkeling zijn. De laatste 

jaren vervagen de grenzen en zien we steeds 

meer dat mensen naar een andere 

gemeente verhuizen’, leggen ze uit. En 

daarom kom je Verlaan Makelaardij ook 

geregeld buiten Zoetermeer tegen, in de 

omliggende randgemeenten waar ze ook 

actief zijn.

Onze locatie

Verlaan Makelaardij en Zoetermeer, ze gaan hand in hand. Ruud en Lisette zijn allebei opgegroeid in Zoetermeer. Ruud 

groeide op in Driemanspolder en Dorp, terwijl Lisette haar jeugd beleefde in Seghwaert en Rokkeveen. Omdat ze in 

Zoetermeer zijn opgegroeid en er hun hele leven al wonen en werken, kennen ze de stad op hun duimpje.

Het kantoor van Verlaan Makelaardij ligt 

midden in het centrum van Zoetermeer, 

precies tussen de Dorpsstraat en het 

Stadshart. Een unieke locatie met een 

prachtig uitzicht op de Árote Dobbe. Het 

pand is zo’n ÀÞÞ jaar oud en al drie generaties 

lang in de familie Verlaan. De ouders en 

grootouders van Ruud hebben vanuit hier 

jarenlang hun bekende verfwinkel gerund en 

sinds vijf jaar is deze plek het onderkomen 

van Verlaan Makelaardij.

“Bij de verbouwing hebben we een moderne 

en vooral huiselijke sfeer willen creëren, waar 

onze klanten zich snel thuis voelen.” – Lisette

‘Toen wij het pand vijf jaar geleden 

overnamen, was het nog een winkel en ook 

was er behoorlijk wat achterstallig 

onderhoud. Een mooie gelegenheid om het 

helemaal naar ons zin te verbouwen’, legt 

Ruud uit. Na een uitgebreide renovatie werd 

het omgebouwd tot een kantoor dat aan alle 

eisen van deze tijd voldoet. Het oogt modern 

en bij het v11rbij lopen vallen gelijk de 

digitale etalageschermen met het 

woningaanbod op. Er is een ruime 

ontvangstruimte waar je hartelijk welkom 

wordt geheten en er zijn verschillende 

spreekkamers waar je in alle rust en met 

voldoende privac� in gesprek kan gaan. ‘Bij 

de verbouwing hebben we een moderne en 

vooral huiselijke sfeer willen cre�ren, waar 

onze klanten zich snel thuis voelen’, legt 

Lisette uit.

Het is een herkenbare plek, waar veel 

mensen regelmatig voorbij komen. Voor de 

deur of op <<n van de parkeerterreinen in de 

omgeving is voldoende gelegenheid om de 

auto te parkeren. ‘Het voordeel van een 

centrale locatie is dat we zelf overal snel 

kunnen zijn. Met de auto, maar bij mooi weer 

is de kans ook groot dat je ons op de fiets ziet 

aan komen bij een afspraak’. Volgens Ruud is 

dat vaak nog sneller ook.

“woetermeer is een grote stad geworden, 

maar voelt nog steeds aan als een Dorp, dat 

is de charme.” - Ruud

Het imago van Zoetermeer bij 

buitenstaanders is niet altijd even goed, 

ervaren Ruud en Lisette. Dat is vaak 

onterecht. Ruud� ‘�e ontmoeten veel mensen 

die op zoek zijn naar een woning en soms 

toevallig in Zoetermeer uitkomen. Als je dan 

uitlegt wat Zoetermeer allemaal te bieden 

heeft, merk je dat veel mensen positief 

verrast zijn. Veel groen, mooie parken en 

enorm veel voorzieningen. De laatste jaren 

zijn daar ook steeds meer horeca 

gelegenheden en leuke evenementen 

bijgekomen, waardoor er altijd wat leuks te 

doen is’. Lisette vult hem aan. ‘Er is een groot 

aanbod aan verschillende soorten scholen, je 

kan shoppen in het uitgebreide Stadshart of 

in de historische Dorpsstraat en er zijn een 

theater en een bioscoop. En door de goede 

verbindingen rijd je overal binnen een 

kwartier naar toe. |n {Þ{{ is Zoetermeer zelfs 

uitgeroepen tot beste grote fietsgemeente 

van Nederland. Het is heel leuk om ons 

enthousiasme over de stad met kijkers van 

buitenaf te delen’. ‘Zoetermeer is een grote 

stad geworden, maar voelt nog steeds aan 

als een Dorp, dat is de charme. Árote steden 

als Den Haag en Rotterdam liggen vlakbij en 

als je de andere kant op gaat, zit je al vrij snel 

in het Ároene Hart met een uitgestrekt 

natuurgebied als het Bentwoud. Dat is echt 

uniek’, vertelt Ruud enthousiast.

Het makelaarsechtpaar woont en werkt hun 

hele leven al in Zoetermeer. Het is het dan 

ook een bewuste keuze om zich juist hier te 

vestigen. ‘Zoetermeer is groot genoeg, er is 

een diversiteit aan huizen en er zijn veel 

verhuisbewegingen. Met onze kennis van de 

stad, kan je klanten echt goed informeren 

over wat er speelt in een buurt of welke 

plannen er in ontwikkeling zijn. De laatste 

jaren vervagen de grenzen en zien we steeds 

meer dat mensen naar een andere 

gemeente verhuizen’, leggen ze uit. En 

daarom kom je Verlaan Makelaardij ook 

geregeld buiten Zoetermeer tegen, in de 

omliggende randgemeenten waar ze ook 

actief zijn.

Lisette 

Verlaan

Lisette beaamt dit volledig en vult aan: ‘De digitale vernieuwingen gaan in 

een razend tempo. We werken zo veel mogelijk papierloos, doen veel aan 

social media en in de etalage vallen de digitale videoschermen op. We 

houden alle ontwikkelingen nauwlettend in de gaten en kijken goed of dit 

interessant voor ons en onze klanten is. Er zijn veel mogelijkheden bij 

gekomen om woningen virtueel te bezichtigen. Toch hebben we dat bewust 

niet omarmd, omdat we overtuigd zijn dat je een woning van binnen moet 

zien en echt moet ervaren.’

Ruud 

Verlaan

‘De afgelopen 15 jaar hebben we een behoorlijke naamsbekendheid 

opgebouwd. Steeds meer mensen weten de weg naar ons te vinden. Vaak via-

via of door het zien van onze berichten op social media of herkenbare 

tekoopborden. Dit hopen we de komende jaren verder uit te breiden, al is verder 

groeien zeker geen doel op zich. ²et leuke van ons werk is het persoonlijke 

contact dat we zelf met onze klanten hebben, dat willen we kunnen blijven 

waarborgen’.
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Onze locatie

Verlaan Makelaardij en Zoetermeer, ze gaan hand in hand. Ruud en Lisette zijn allebei opgegroeid in Zoetermeer. Ruud 

groeide op in Driemanspolder en Dorp, terwijl Lisette haar jeugd beleefde in Seghwaert en Rokkeveen. Omdat ze in 

Zoetermeer zijn opgegroeid en er hun hele leven al wonen en werken, kennen ze de stad op hun duimpje.

Het kantoor van Verlaan Makelaardij ligt 

midden in het centrum van Zoetermeer, 

precies tussen de Dorpsstraat en het 

Stadshart. Een unieke locatie met een 

prachtig uitzicht op de Árote Dobbe. Het 

pand is zo’n ÀÞÞ jaar oud en al drie generaties 

lang in de familie Verlaan. De ouders en 

grootouders van Ruud hebben vanuit hier 

jarenlang hun bekende verfwinkel gerund en 

sinds vijf jaar is deze plek het onderkomen 

van Verlaan Makelaardij.

“Bij de verbouwing hebben we een moderne 

en vooral huiselijke sfeer willen creëren, waar 

onze klanten zich snel thuis voelen.” – Lisette

‘Toen wij het pand vijf jaar geleden 

overnamen, was het nog een winkel en ook 

was er behoorlijk wat achterstallig 

onderhoud. Een mooie gelegenheid om het 

helemaal naar ons zin te verbouwen’, legt 

Ruud uit. Na een uitgebreide renovatie werd 

het omgebouwd tot een kantoor dat aan alle 

eisen van deze tijd voldoet. Het oogt modern 

en bij het v11rbij lopen vallen gelijk de 

digitale etalageschermen met het 

woningaanbod op. Er is een ruime 

ontvangstruimte waar je hartelijk welkom 

wordt geheten en er zijn verschillende 

spreekkamers waar je in alle rust en met 

voldoende privac� in gesprek kan gaan. ‘Bij 

de verbouwing hebben we een moderne en 

vooral huiselijke sfeer willen cre�ren, waar 

onze klanten zich snel thuis voelen’, legt 

Lisette uit.

Het is een herkenbare plek, waar veel 

mensen regelmatig voorbij komen. Voor de 

deur of op <<n van de parkeerterreinen in de 

omgeving is voldoende gelegenheid om de 

auto te parkeren. ‘Het voordeel van een 

centrale locatie is dat we zelf overal snel 

kunnen zijn. Met de auto, maar bij mooi weer 

is de kans ook groot dat je ons op de fiets ziet 

aan komen bij een afspraak’. Volgens Ruud is 

dat vaak nog sneller ook.

“woetermeer is een grote stad geworden, 

maar voelt nog steeds aan als een Dorp, dat 

is de charme.” - Ruud

Het imago van Zoetermeer bij 

buitenstaanders is niet altijd even goed, 

ervaren Ruud en Lisette. Dat is vaak 

onterecht. Ruud� ‘�e ontmoeten veel mensen 

die op zoek zijn naar een woning en soms 

toevallig in Zoetermeer uitkomen. Als je dan 

uitlegt wat Zoetermeer allemaal te bieden 

heeft, merk je dat veel mensen positief 

verrast zijn. Veel groen, mooie parken en 

enorm veel voorzieningen. De laatste jaren 

zijn daar ook steeds meer horeca 

gelegenheden en leuke evenementen 

bijgekomen, waardoor er altijd wat leuks te 

doen is’. Lisette vult hem aan. ‘Er is een groot 

aanbod aan verschillende soorten scholen, je 

kan shoppen in het uitgebreide Stadshart of 

in de historische Dorpsstraat en er zijn een 

theater en een bioscoop. En door de goede 

verbindingen rijd je overal binnen een 

kwartier naar toe. |n {Þ{{ is Zoetermeer zelfs 

uitgeroepen tot beste grote fietsgemeente 

van Nederland. Het is heel leuk om ons 

enthousiasme over de stad met kijkers van 

buitenaf te delen’. ‘Zoetermeer is een grote 

stad geworden, maar voelt nog steeds aan 

als een Dorp, dat is de charme. Árote steden 

als Den Haag en Rotterdam liggen vlakbij en 

als je de andere kant op gaat, zit je al vrij snel 

in het Ároene Hart met een uitgestrekt 

natuurgebied als het Bentwoud. Dat is echt 

uniek’, vertelt Ruud enthousiast.

Het makelaarsechtpaar woont en werkt hun 

hele leven al in Zoetermeer. Het is het dan 

ook een bewuste keuze om zich juist hier te 

vestigen. ‘Zoetermeer is groot genoeg, er is 

een diversiteit aan huizen en er zijn veel 

verhuisbewegingen. Met onze kennis van de 

stad, kan je klanten echt goed informeren 

over wat er speelt in een buurt of welke 

plannen er in ontwikkeling zijn. De laatste 

jaren vervagen de grenzen en zien we steeds 

meer dat mensen naar een andere 

gemeente verhuizen’, leggen ze uit. En 

daarom kom je Verlaan Makelaardij ook 

geregeld buiten Zoetermeer tegen, in de 

omliggende randgemeenten waar ze ook 

actief zijn.

Onze locatie

Verlaan Makelaardij en Zoetermeer, ze gaan hand in hand. Ruud en Lisette zijn allebei opgegroeid in Zoetermeer. Ruud 

groeide op in Driemanspolder en Dorp, terwijl Lisette haar jeugd beleefde in Seghwaert en Rokkeveen. Omdat ze in 

Zoetermeer zijn opgegroeid en er hun hele leven al wonen en werken, kennen ze de stad op hun duimpje.

Het kantoor van Verlaan Makelaardij ligt 

midden in het centrum van Zoetermeer, 

precies tussen de Dorpsstraat en het 

Stadshart. Een unieke locatie met een 

prachtig uitzicht op de Árote Dobbe. Het 

pand is zo’n ÀÞÞ jaar oud en al drie generaties 

lang in de familie Verlaan. De ouders en 

grootouders van Ruud hebben vanuit hier 

jarenlang hun bekende verfwinkel gerund en 

sinds vijf jaar is deze plek het onderkomen 

van Verlaan Makelaardij.

“Bij de verbouwing hebben we een moderne 

en vooral huiselijke sfeer willen creëren, waar 

onze klanten zich snel thuis voelen.” – Lisette

‘Toen wij het pand vijf jaar geleden 

overnamen, was het nog een winkel en ook 

was er behoorlijk wat achterstallig 

onderhoud. Een mooie gelegenheid om het 

helemaal naar ons zin te verbouwen’, legt 

Ruud uit. Na een uitgebreide renovatie werd 

het omgebouwd tot een kantoor dat aan alle 

eisen van deze tijd voldoet. Het oogt modern 

en bij het v11rbij lopen vallen gelijk de 

digitale etalageschermen met het 

woningaanbod op. Er is een ruime 

ontvangstruimte waar je hartelijk welkom 

wordt geheten en er zijn verschillende 

spreekkamers waar je in alle rust en met 

voldoende privac� in gesprek kan gaan. ‘Bij 

de verbouwing hebben we een moderne en 

vooral huiselijke sfeer willen cre�ren, waar 

onze klanten zich snel thuis voelen’, legt 

Lisette uit.

Het is een herkenbare plek, waar veel 

mensen regelmatig voorbij komen. Voor de 

deur of op <<n van de parkeerterreinen in de 

omgeving is voldoende gelegenheid om de 

auto te parkeren. ‘Het voordeel van een 

centrale locatie is dat we zelf overal snel 

kunnen zijn. Met de auto, maar bij mooi weer 

is de kans ook groot dat je ons op de fiets ziet 

aan komen bij een afspraak’. Volgens Ruud is 

dat vaak nog sneller ook.

“woetermeer is een grote stad geworden, 

maar voelt nog steeds aan als een Dorp, dat 

is de charme.” - Ruud

Het imago van Zoetermeer bij 

buitenstaanders is niet altijd even goed, 

ervaren Ruud en Lisette. Dat is vaak 

onterecht. Ruud� ‘�e ontmoeten veel mensen 

die op zoek zijn naar een woning en soms 

toevallig in Zoetermeer uitkomen. Als je dan 

uitlegt wat Zoetermeer allemaal te bieden 

heeft, merk je dat veel mensen positief 

verrast zijn. Veel groen, mooie parken en 

enorm veel voorzieningen. De laatste jaren 

zijn daar ook steeds meer horeca 

gelegenheden en leuke evenementen 

bijgekomen, waardoor er altijd wat leuks te 

doen is’. Lisette vult hem aan. ‘Er is een groot 

aanbod aan verschillende soorten scholen, je 

kan shoppen in het uitgebreide Stadshart of 

in de historische Dorpsstraat en er zijn een 

theater en een bioscoop. En door de goede 

verbindingen rijd je overal binnen een 

kwartier naar toe. |n {Þ{{ is Zoetermeer zelfs 

uitgeroepen tot beste grote fietsgemeente 

van Nederland. Het is heel leuk om ons 

enthousiasme over de stad met kijkers van 

buitenaf te delen’. ‘Zoetermeer is een grote 

stad geworden, maar voelt nog steeds aan 

als een Dorp, dat is de charme. Árote steden 

als Den Haag en Rotterdam liggen vlakbij en 

als je de andere kant op gaat, zit je al vrij snel 

in het Ároene Hart met een uitgestrekt 

natuurgebied als het Bentwoud. Dat is echt 

uniek’, vertelt Ruud enthousiast.

Het makelaarsechtpaar woont en werkt hun 

hele leven al in Zoetermeer. Het is het dan 

ook een bewuste keuze om zich juist hier te 

vestigen. ‘Zoetermeer is groot genoeg, er is 

een diversiteit aan huizen en er zijn veel 

verhuisbewegingen. Met onze kennis van de 

stad, kan je klanten echt goed informeren 

over wat er speelt in een buurt of welke 

plannen er in ontwikkeling zijn. De laatste 

jaren vervagen de grenzen en zien we steeds 

meer dat mensen naar een andere 

gemeente verhuizen’, leggen ze uit. En 

daarom kom je Verlaan Makelaardij ook 

geregeld buiten Zoetermeer tegen, in de 

omliggende randgemeenten waar ze ook 

actief zijn.

Lisette 

Verlaan

Lisette beaamt dit volledig en vult aan: ‘De digitale vernieuwingen gaan in 

een razend tempo. We werken zo veel mogelijk papierloos, doen veel aan 

social media en in de etalage vallen de digitale videoschermen op. We 

houden alle ontwikkelingen nauwlettend in de gaten en kijken goed of dit 

interessant voor ons en onze klanten is. Er zijn veel mogelijkheden bij 

gekomen om woningen virtueel te bezichtigen. Toch hebben we dat bewust 

niet omarmd, omdat we overtuigd zijn dat je een woning van binnen moet 

zien en echt moet ervaren.’

Ruud 

Verlaan

‘De afgelopen 15 jaar hebben we een behoorlijke naamsbekendheid 

opgebouwd. Steeds meer mensen weten de weg naar ons te vinden. Vaak via-

via of door het zien van onze berichten op social media of herkenbare 

tekoopborden. Dit hopen we de komende jaren verder uit te breiden, al is verder 

groeien zeker geen doel op zich. ²et leuke van ons werk is het persoonlijke 

contact dat we zelf met onze klanten hebben, dat willen we kunnen blijven 

waarborgen’.

15 jaar Verlaan 
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Altijd tot 

het uiterste

Elke werkdag weer gaan Ruud en Lisette met veel plezier aan de slag. 

In hun logo valt de slogan ‘Gaat tot het uiterste’ op. Maar wat bedoelen 

ze hiermee en, belangrijker nog, wat merk je hier als klant van?

‘Ik vind het geweldig om mensen te ontzorgen. Bij de verkoop van je 

woning of het aankopen van een nieuw huis komt veel kijken. Er moet 

allerlei informatie vergaard en beoordeeld worden en er zijn een 

helemaal documenten nodig. We nemen de klant echt bij de hand en 

loodsen ze door het hele traject heen. Moet er actie ondernomen 

worden, dan trekken wij aan de bel. ªnze klanten hoeven zich zo geen 

zorgen te maken dat we iets vergeten in het proces.’

‘De uitgebreide aanpak begint al bij het intakegesprek. Bij de verkoop 

begint de kennismaking meestal bij de mensen thuis, in hun eigen 

vertrouwde omgeving. We komen vrijblijvend langs en nemen uitgebreid 

de tijd om elkaar te leren kennen. Je gaat immers een intensief traject 

met elkaar aan. Vervolgens bekijken we het huis, kijken naar alle details 

en zaken die aan de woning gedaan zijn. Is er wat verbouwd, hoe is het 

huis geÔsoleerd en wat zal een potentiÓle koper er van vinden. Òa afloop 

geven we advies over de vraagprijs en verwachte verkoopopbrengst. Dit 

onderbouwen we met informatie over recente verkopen uit de buurt, 

waarbij we ook goed aandacht hebben voor de specifieke situatie van 

de klant’, vertelt Ñisette. ªf iemand haast heeft of juist niet, zijn allemaal 

zaken waar ze rekening mee houden.

Ruud vult aan dat de klant na het bezoek altijd een offerte krijgt 

toegezonden om alles op het gemak nog eens na te lezen. En pas als 

alles duidelijk is en de klant wilt de woning via Verlaan Makelaardij 

verkopen, gaan ze aan de slag. ‘De uitgebreide aanpak blijkt er 

bijvoorbeeld uit dat de klant direct een digitaal klantenportaal krijgt. Via 

dit portaal kunnen de benodigde documenten worden aangeleverd. 

Alles wat wij voor de klant en de woning doen houden wij bij in dit 

systeem en is dus voor de klant ook te volgen’, legt Ruud uit. Hij vervolgt: 

‘Al jarenlang werken wij standaard met verkoopstyling. Verkoop je je 

woning via ons dan bezoekt onze vaste styliste je woning om te 

bespreken hoe het zo goed mogelijk kan worden gepresenteerd. Enkele 

dagen later volgt een bezoek door een professioneel woningfotograaf en 

worden de plattegronden gemaakt. Alleen zo kunnen we de woning er 

op 9unda uit laten springen’. Daar is het makelaarsechtpaar van 

overtuigd. Door een woning er op 9unda uit te laten knallen, komen er 

meer kijkers en wordt het beter verkocht.

Verhaal gaat verder op de rechter pagina >>

Wandel mee met

Lisette Verlaan

‘Mijn liefde voor wandelen heb ik eigenlijk pas 

ontdekt tijdens de coronatijd. Daarvoor was ik 

actief lid van de hardloopvereniging Road 

Runners in Zoetermeer, maar tijdens de 

lockdowns mocht je niet rennen in 

groepsverband. Bovendien was het hartstikke 

druk op werk en had ik juist behoefte aan 

ontspanning. Die ontspanning vond ik in 

wandelen.’

Zoetermeer kent veel prachtige natuur, meer 

dan we misschien realiseren. �ls je al 

jarenlang in de stad woont, vergeet je soms 

om je heen te kijken. Lisette weet dit maar al 

te goed, zij kent inmiddels vrijwel alle 

onopvallende wandelpaden in en rondom 

Zoetermeer. ªok buiten Zoetermeer heeft ze 

al veel wandelkilometers gemaakt. 

Bijvoorbeeld over het Nederlands Kustpad, 

maar ook het Veluwe Zwerfpad en etappes 

van het welbekende Pieterpad.

‘Het heerlijke aan wandelen vind ik de rust. Ák 

wandel dan ook veel alleen. Voor mij is het 

bijna een vorm van meditatie.’, legt Lisette uit. 

‘Regelmatig krijg ik de vraag of ik de ambitie 

heb om de Nijmeegse Vierdaagse te lopen, 

maar die ambitie heb ik niet zozeer. Ák vind 

het juist leuk om in alle rust tientallen 

kilometers te lopen. Je leert dan ook gelijk de 

‘ins en outs’ van Zoetermeer. Ák begon met 

wandelen door het Groene Hartpad te 

volgen. Er gaat echt een wereld voor je open. 

Er zijn zoveel paden waar je meestal 

blindelings langsloopt.’

Lisette staat bekend om haar hoge hakken, je 

vindt haar vrijwel nooit op platte schoenen. 

Veel mensen kunnen het zich dan ook niet 

voorstellen dat ze te vinden is op 

wandelschoenen. Dat t�pe schoen is, om het 

maar even aardig te zeggen, niet bepaald 

charmant. ‘Veel mensen vragen zich dan 

grappend af of het wel goed met me gaat, 

daar kan ik altijd wel om lachen. Het is 

inderdaad zeldzaam om mij te zien zonder 

hoge hakken!’, vertelt Lisette met een grote 

lach op haar gezicht.

Ter ere van het vijftienjarige jubileum heeft 

Lisette een wandelroute voor je 

samengesteld. Deze route laat Zoetermeer in 

haar volle glorie zien. En je komt ook langs 

het huidige pand van Verlaan Makelaardij.


Scan de QR code om de route te openen.



Veel wandelplezier!

Een ander punt is de bereikbaarheid. ‘Alles is te volgen via ons 

klantenportaal, maar de fysieke bereikbaarheid is nog veel belangrijker’, 

aldus Ruud. ‘Veel van onze klanten lopen regelmatig even binnen voor 

een vraag. Dan praten we even bij, onder het genot van een kop koffie. 

Ook telefonisch of via WhatsApp is het contact snel gelegd.’ De goede 

bereikbaarheid is ook iets dat vaak genoemd wordt in een van de vele 

positieve reviews die Verlaan Makelaardij in alle jaren ontvangen heeft.

De ‘tot het uiterste’-mentaliteit is ook te merken bij de bezichtigingen 

van woningen. Ook daar nemen ze graag de tijd voor. Lisette: ‘Dit is 

misschien wel de belangrijkste fase bij de verkoop van je huis: we vinden 

het belangrijk dat een kijker zich op zijn of haar gemak voelt en een 

goede indruk krijgt. Er zijn altijd wel vragen over de woning, de buurt of 

het verkoopproces en het is belangrijk dit uitgebreid te beantwoorden. 

Dat is niet alleen prettig voor de kijkers, maar uiteindelijk ook voor de 

verkoper.’

Tot slot haalt Ruud het complete dienstenpakket aan: ‘Wij helpen niet 

alleen bij de verkoop, aankoop van taçatie van een woning, maar je kan 

ook bij ons terecht voor gedegen hypotheek- of verzekeringsadvies. Op 

dezelfde no-nonsense manier, met oog voor rust en kwaliteit. Het grote 

voordeel is dat je met áán bedrijf te maken hebt die het gehele proces 

van verkoop en aankoop, tot aan hypotheek en verzekering voor je 

regelt. Intern wordt alles goed op elkaar afgestemd, zodat er geen zaken 

dubbel gebeuren of worden vergeten.ö

‘Mensen blij maken staat bij ons voorop. Het is geweldig als je dan de 

waardering en dankbaarheid van de klanten ziet. Soms krijgen we 

bijvoorbeeld achteraf spontaan een taart van een klant omdat ze zo blij 

waren met onze hulp. Dan weet je dat je ze ácht goed hebt geholpen.’

‘Als makelaar help je regelmatig mensen die een moeilijke tijd beleven. 

Niet iedereen verhuist voor de lol. Er kan bijvoorbeeld sprake zijn van een 

scheiding of van een overlijden. Je bent dan niet alleen makelaar, maar 

ook een soort vertrouwenspersoon. Ik vind het een eer om mensen te 

mogen helpen in die moeilijke periode in hun leven. Ik doe er dan ook 

alles aan om het proces zo vlekkeloos en prettig mogelijk te laten 

verlopen.’

Wil jij persoonlijk advies?

Neem vrijblijvend contact op

Verlaan Makelaardij

Vlamingstraat 5

2712 BZ Zoetermeer

079-3620555

info@verlaanmakelaardij.nl

verlaanmakelaardij.nl

Fiets mee met

Ruud Verlaan

Wist je dat Nederland maar liefst 37.000 

kilometer aan fietspaden heeft? Dat is bijna 

net zo veel als de omtrek van de aarde! Op 

onze fietspaden vind je alles en iedereen. 

Wielrenners, drukke ouders op bakfietsen, 

slingerende scholieren, brommerrijders en 

nog veel meer. Weet je wie je er ook 

regelmatig tegenkomt? Ruud!

‘Als je fietst kan je lekker je hoofd leegmaken. 

Even niks behalve jij, de natuur en het asfalt 

dat onder je zoeft’, legt Ruud uit. ‘Wanneer je 

elke werkdag zo druk bezig bent om je 

klanten tevreden te maken, vergeet je wel 

eens rust te nemen. Op de fiets heb ik de tijd 

om mijn gedachten te verwerken en rust te 

vinden.’

Ruud is niet vies van verre afstanden. Zo is hij 

in 2022 tijdens storm Corrie helemaal van 

Zoetermeer naar Groningen gefietst. Ook in 

het buitenland maakt Ruud het asfalt 

onveilig. ‘Een paar jaar geleden gingen we 

naar de Pyreneeën. Ik ben toen van de 

westkant naar de oostkant gereden, een 

prachtige ervaring!’, glundert Ruud.

Het is moeilijk om te vertellen waar je Ruud 

tegen kan komen, hij fietst namelijk altijd een 

ander rondje. Juist de belevenis in de natuur 

vindt hij zo prachtig, waardoor hij continu 

nieuwe plekken wil ontdekken. ‘Bij elk rondje 

sta je weer versteld van de schoonheid van 

de natuur.’

Wil je zelf eens de fietsroute van Ruud rijden 

en Zoetermeer beter leren kennen? Dat kan, 

Ruud heeft namelijk ter ere van het jubileum 

een fietsroute volledig binnen de 

stadsgrenzen van Zoetermeer uitgestippeld. 

Scan de QR code om de route te openen.



Veel fietsplezier!

Altijd tot 

het uiterste

Elke werkdag weer gaan Ruud en Lisette met veel plezier aan de slag. 

In hun logo valt de slogan ‘Gaat tot het uiterste’ op. Maar wat bedoelen 

ze hiermee en, belangrijker nog, wat merk je hier als klant van?

‘Ik vind het geweldig om mensen te ontzorgen. Bij de verkoop van je 

woning of het aankopen van een nieuw huis komt veel kijken. Er moet 

allerlei informatie vergaard en beoordeeld worden en er zijn een 

helemaal documenten nodig. We nemen de klant echt bij de hand en 

loodsen ze door het hele traject heen. Moet er actie ondernomen 

worden, dan trekken wij aan de bel. ªnze klanten hoeven zich zo geen 

zorgen te maken dat we iets vergeten in het proces.’

‘De uitgebreide aanpak begint al bij het intakegesprek. Bij de verkoop 

begint de kennismaking meestal bij de mensen thuis, in hun eigen 

vertrouwde omgeving. We komen vrijblijvend langs en nemen uitgebreid 

de tijd om elkaar te leren kennen. Je gaat immers een intensief traject 

met elkaar aan. Vervolgens bekijken we het huis, kijken naar alle details 

en zaken die aan de woning gedaan zijn. Is er wat verbouwd, hoe is het 

huis geÔsoleerd en wat zal een potentiÓle koper er van vinden. Òa afloop 

geven we advies over de vraagprijs en verwachte verkoopopbrengst. Dit 

onderbouwen we met informatie over recente verkopen uit de buurt, 

waarbij we ook goed aandacht hebben voor de specifieke situatie van 

de klant’, vertelt Ñisette. ªf iemand haast heeft of juist niet, zijn allemaal 

zaken waar ze rekening mee houden.

Ruud vult aan dat de klant na het bezoek altijd een offerte krijgt 

toegezonden om alles op het gemak nog eens na te lezen. En pas als 

alles duidelijk is en de klant wilt de woning via Verlaan Makelaardij 

verkopen, gaan ze aan de slag. ‘De uitgebreide aanpak blijkt er 

bijvoorbeeld uit dat de klant direct een digitaal klantenportaal krijgt. Via 

dit portaal kunnen de benodigde documenten worden aangeleverd. 

Alles wat wij voor de klant en de woning doen houden wij bij in dit 

systeem en is dus voor de klant ook te volgen’, legt Ruud uit. Hij vervolgt: 

‘Al jarenlang werken wij standaard met verkoopstyling. Verkoop je je 

woning via ons dan bezoekt onze vaste styliste je woning om te 

bespreken hoe het zo goed mogelijk kan worden gepresenteerd. Enkele 

dagen later volgt een bezoek door een professioneel woningfotograaf en 

worden de plattegronden gemaakt. Alleen zo kunnen we de woning er 

op 9unda uit laten springen’. Daar is het makelaarsechtpaar van 

overtuigd. Door een woning er op 9unda uit te laten knallen, komen er 

meer kijkers en wordt het beter verkocht.

Verhaal gaat verder op de rechter pagina >>

Wandel mee met

Lisette Verlaan

‘Mijn liefde voor wandelen heb ik eigenlijk pas 

ontdekt tijdens de coronatijd. Daarvoor was ik 

actief lid van de hardloopvereniging Road 

Runners in Zoetermeer, maar tijdens de 

lockdowns mocht je niet rennen in 

groepsverband. Bovendien was het hartstikke 

druk op werk en had ik juist behoefte aan 

ontspanning. Die ontspanning vond ik in 

wandelen.’

Zoetermeer kent veel prachtige natuur, meer 

dan we misschien realiseren. �ls je al 

jarenlang in de stad woont, vergeet je soms 

om je heen te kijken. Lisette weet dit maar al 

te goed, zij kent inmiddels vrijwel alle 

onopvallende wandelpaden in en rondom 

Zoetermeer. ªok buiten Zoetermeer heeft ze 

al veel wandelkilometers gemaakt. 

Bijvoorbeeld over het Nederlands Kustpad, 

maar ook het Veluwe Zwerfpad en etappes 

van het welbekende Pieterpad.

‘Het heerlijke aan wandelen vind ik de rust. Ák 

wandel dan ook veel alleen. Voor mij is het 

bijna een vorm van meditatie.’, legt Lisette uit. 

‘Regelmatig krijg ik de vraag of ik de ambitie 

heb om de Nijmeegse Vierdaagse te lopen, 

maar die ambitie heb ik niet zozeer. Ák vind 

het juist leuk om in alle rust tientallen 

kilometers te lopen. Je leert dan ook gelijk de 

‘ins en outs’ van Zoetermeer. Ák begon met 

wandelen door het Groene Hartpad te 

volgen. Er gaat echt een wereld voor je open. 

Er zijn zoveel paden waar je meestal 

blindelings langsloopt.’

Lisette staat bekend om haar hoge hakken, je 

vindt haar vrijwel nooit op platte schoenen. 

Veel mensen kunnen het zich dan ook niet 

voorstellen dat ze te vinden is op 

wandelschoenen. Dat t�pe schoen is, om het 

maar even aardig te zeggen, niet bepaald 

charmant. ‘Veel mensen vragen zich dan 

grappend af of het wel goed met me gaat, 

daar kan ik altijd wel om lachen. Het is 

inderdaad zeldzaam om mij te zien zonder 

hoge hakken!’, vertelt Lisette met een grote 

lach op haar gezicht.

Ter ere van het vijftienjarige jubileum heeft 

Lisette een wandelroute voor je 

samengesteld. Deze route laat Zoetermeer in 

haar volle glorie zien. En je komt ook langs 

het huidige pand van Verlaan Makelaardij.


Scan de QR code om de route te openen.



Veel wandelplezier!

Een ander punt is de bereikbaarheid. ‘Alles is te volgen via ons 

klantenportaal, maar de fysieke bereikbaarheid is nog veel belangrijker’, 

aldus Ruud. ‘Veel van onze klanten lopen regelmatig even binnen voor 

een vraag. Dan praten we even bij, onder het genot van een kop koffie. 

Ook telefonisch of via WhatsApp is het contact snel gelegd.’ De goede 

bereikbaarheid is ook iets dat vaak genoemd wordt in een van de vele 

positieve reviews die Verlaan Makelaardij in alle jaren ontvangen heeft.

De ‘tot het uiterste’-mentaliteit is ook te merken bij de bezichtigingen 

van woningen. Ook daar nemen ze graag de tijd voor. Lisette: ‘Dit is 

misschien wel de belangrijkste fase bij de verkoop van je huis: we vinden 

het belangrijk dat een kijker zich op zijn of haar gemak voelt en een 

goede indruk krijgt. Er zijn altijd wel vragen over de woning, de buurt of 

het verkoopproces en het is belangrijk dit uitgebreid te beantwoorden. 

Dat is niet alleen prettig voor de kijkers, maar uiteindelijk ook voor de 

verkoper.’

Tot slot haalt Ruud het complete dienstenpakket aan: ‘Wij helpen niet 

alleen bij de verkoop, aankoop van taçatie van een woning, maar je kan 

ook bij ons terecht voor gedegen hypotheek- of verzekeringsadvies. Op 

dezelfde no-nonsense manier, met oog voor rust en kwaliteit. Het grote 

voordeel is dat je met áán bedrijf te maken hebt die het gehele proces 

van verkoop en aankoop, tot aan hypotheek en verzekering voor je 

regelt. Intern wordt alles goed op elkaar afgestemd, zodat er geen zaken 

dubbel gebeuren of worden vergeten.ö

‘Mensen blij maken staat bij ons voorop. Het is geweldig als je dan de 

waardering en dankbaarheid van de klanten ziet. Soms krijgen we 

bijvoorbeeld achteraf spontaan een taart van een klant omdat ze zo blij 

waren met onze hulp. Dan weet je dat je ze ácht goed hebt geholpen.’

‘Als makelaar help je regelmatig mensen die een moeilijke tijd beleven. 

Niet iedereen verhuist voor de lol. Er kan bijvoorbeeld sprake zijn van een 

scheiding of van een overlijden. Je bent dan niet alleen makelaar, maar 

ook een soort vertrouwenspersoon. Ik vind het een eer om mensen te 

mogen helpen in die moeilijke periode in hun leven. Ik doe er dan ook 

alles aan om het proces zo vlekkeloos en prettig mogelijk te laten 

verlopen.’

Wil jij persoonlijk advies?

Neem vrijblijvend contact op

Verlaan Makelaardij

Vlamingstraat 5

2712 BZ Zoetermeer

079-3620555

info@verlaanmakelaardij.nl

verlaanmakelaardij.nl

Fiets mee met

Ruud Verlaan

Wist je dat Nederland maar liefst 37.000 

kilometer aan fietspaden heeft? Dat is bijna 

net zo veel als de omtrek van de aarde! Op 

onze fietspaden vind je alles en iedereen. 

Wielrenners, drukke ouders op bakfietsen, 

slingerende scholieren, brommerrijders en 

nog veel meer. Weet je wie je er ook 

regelmatig tegenkomt? Ruud!

‘Als je fietst kan je lekker je hoofd leegmaken. 

Even niks behalve jij, de natuur en het asfalt 

dat onder je zoeft’, legt Ruud uit. ‘Wanneer je 

elke werkdag zo druk bezig bent om je 

klanten tevreden te maken, vergeet je wel 

eens rust te nemen. Op de fiets heb ik de tijd 

om mijn gedachten te verwerken en rust te 

vinden.’

Ruud is niet vies van verre afstanden. Zo is hij 

in 2022 tijdens storm Corrie helemaal van 

Zoetermeer naar Groningen gefietst. Ook in 

het buitenland maakt Ruud het asfalt 

onveilig. ‘Een paar jaar geleden gingen we 

naar de Pyreneeën. Ik ben toen van de 

westkant naar de oostkant gereden, een 

prachtige ervaring!’, glundert Ruud.

Het is moeilijk om te vertellen waar je Ruud 

tegen kan komen, hij fietst namelijk altijd een 

ander rondje. Juist de belevenis in de natuur 

vindt hij zo prachtig, waardoor hij continu 

nieuwe plekken wil ontdekken. ‘Bij elk rondje 

sta je weer versteld van de schoonheid van 

de natuur.’

Wil je zelf eens de fietsroute van Ruud rijden 

en Zoetermeer beter leren kennen? Dat kan, 

Ruud heeft namelijk ter ere van het jubileum 

een fietsroute volledig binnen de 

stadsgrenzen van Zoetermeer uitgestippeld. 

Scan de QR code om de route te openen.



Veel fietsplezier!



Altijd tot 

het uiterste

Elke werkdag weer gaan Ruud en Lisette met veel plezier aan de slag. 

In hun logo valt de slogan ‘Gaat tot het uiterste’ op. Maar wat bedoelen 

ze hiermee en, belangrijker nog, wat merk je hier als klant van?

‘Ik vind het geweldig om mensen te ontzorgen. Bij de verkoop van je 

woning of het aankopen van een nieuw huis komt veel kijken. Er moet 

allerlei informatie vergaard en beoordeeld worden en er zijn een 

helemaal documenten nodig. We nemen de klant echt bij de hand en 

loodsen ze door het hele traject heen. Moet er actie ondernomen 

worden, dan trekken wij aan de bel. ªnze klanten hoeven zich zo geen 

zorgen te maken dat we iets vergeten in het proces.’

‘De uitgebreide aanpak begint al bij het intakegesprek. Bij de verkoop 

begint de kennismaking meestal bij de mensen thuis, in hun eigen 

vertrouwde omgeving. We komen vrijblijvend langs en nemen uitgebreid 

de tijd om elkaar te leren kennen. Je gaat immers een intensief traject 

met elkaar aan. Vervolgens bekijken we het huis, kijken naar alle details 

en zaken die aan de woning gedaan zijn. Is er wat verbouwd, hoe is het 

huis geÔsoleerd en wat zal een potentiÓle koper er van vinden. Òa afloop 

geven we advies over de vraagprijs en verwachte verkoopopbrengst. Dit 

onderbouwen we met informatie over recente verkopen uit de buurt, 

waarbij we ook goed aandacht hebben voor de specifieke situatie van 

de klant’, vertelt Ñisette. ªf iemand haast heeft of juist niet, zijn allemaal 

zaken waar ze rekening mee houden.

Ruud vult aan dat de klant na het bezoek altijd een offerte krijgt 

toegezonden om alles op het gemak nog eens na te lezen. En pas als 

alles duidelijk is en de klant wilt de woning via Verlaan Makelaardij 

verkopen, gaan ze aan de slag. ‘De uitgebreide aanpak blijkt er 

bijvoorbeeld uit dat de klant direct een digitaal klantenportaal krijgt. Via 

dit portaal kunnen de benodigde documenten worden aangeleverd. 

Alles wat wij voor de klant en de woning doen houden wij bij in dit 

systeem en is dus voor de klant ook te volgen’, legt Ruud uit. Hij vervolgt: 

‘Al jarenlang werken wij standaard met verkoopstyling. Verkoop je je 

woning via ons dan bezoekt onze vaste styliste je woning om te 

bespreken hoe het zo goed mogelijk kan worden gepresenteerd. Enkele 

dagen later volgt een bezoek door een professioneel woningfotograaf en 

worden de plattegronden gemaakt. Alleen zo kunnen we de woning er 

op 9unda uit laten springen’. Daar is het makelaarsechtpaar van 

overtuigd. Door een woning er op 9unda uit te laten knallen, komen er 

meer kijkers en wordt het beter verkocht.

Verhaal gaat verder op de rechter pagina >>

Wandel mee met

Lisette Verlaan

‘Mijn liefde voor wandelen heb ik eigenlijk pas 

ontdekt tijdens de coronatijd. Daarvoor was ik 

actief lid van de hardloopvereniging Road 

Runners in Zoetermeer, maar tijdens de 

lockdowns mocht je niet rennen in 

groepsverband. Bovendien was het hartstikke 

druk op werk en had ik juist behoefte aan 

ontspanning. Die ontspanning vond ik in 

wandelen.’

Zoetermeer kent veel prachtige natuur, meer 

dan we misschien realiseren. �ls je al 

jarenlang in de stad woont, vergeet je soms 

om je heen te kijken. Lisette weet dit maar al 

te goed, zij kent inmiddels vrijwel alle 

onopvallende wandelpaden in en rondom 

Zoetermeer. ªok buiten Zoetermeer heeft ze 

al veel wandelkilometers gemaakt. 

Bijvoorbeeld over het Nederlands Kustpad, 

maar ook het Veluwe Zwerfpad en etappes 

van het welbekende Pieterpad.

‘Het heerlijke aan wandelen vind ik de rust. Ák 

wandel dan ook veel alleen. Voor mij is het 

bijna een vorm van meditatie.’, legt Lisette uit. 

‘Regelmatig krijg ik de vraag of ik de ambitie 

heb om de Nijmeegse Vierdaagse te lopen, 

maar die ambitie heb ik niet zozeer. Ák vind 

het juist leuk om in alle rust tientallen 

kilometers te lopen. Je leert dan ook gelijk de 

‘ins en outs’ van Zoetermeer. Ák begon met 

wandelen door het Groene Hartpad te 

volgen. Er gaat echt een wereld voor je open. 

Er zijn zoveel paden waar je meestal 

blindelings langsloopt.’

Lisette staat bekend om haar hoge hakken, je 

vindt haar vrijwel nooit op platte schoenen. 

Veel mensen kunnen het zich dan ook niet 

voorstellen dat ze te vinden is op 

wandelschoenen. Dat t�pe schoen is, om het 

maar even aardig te zeggen, niet bepaald 

charmant. ‘Veel mensen vragen zich dan 

grappend af of het wel goed met me gaat, 

daar kan ik altijd wel om lachen. Het is 

inderdaad zeldzaam om mij te zien zonder 

hoge hakken!’, vertelt Lisette met een grote 

lach op haar gezicht.

Ter ere van het vijftienjarige jubileum heeft 

Lisette een wandelroute voor je 

samengesteld. Deze route laat Zoetermeer in 

haar volle glorie zien. En je komt ook langs 

het huidige pand van Verlaan Makelaardij.


Scan de QR code om de route te openen.



Veel wandelplezier!

Een ander punt is de bereikbaarheid. ‘Alles is te volgen via ons 

klantenportaal, maar de fysieke bereikbaarheid is nog veel belangrijker’, 

aldus Ruud. ‘Veel van onze klanten lopen regelmatig even binnen voor 

een vraag. Dan praten we even bij, onder het genot van een kop koffie. 

Ook telefonisch of via WhatsApp is het contact snel gelegd.’ De goede 

bereikbaarheid is ook iets dat vaak genoemd wordt in een van de vele 

positieve reviews die Verlaan Makelaardij in alle jaren ontvangen heeft.

De ‘tot het uiterste’-mentaliteit is ook te merken bij de bezichtigingen 

van woningen. Ook daar nemen ze graag de tijd voor. Lisette: ‘Dit is 

misschien wel de belangrijkste fase bij de verkoop van je huis: we vinden 

het belangrijk dat een kijker zich op zijn of haar gemak voelt en een 

goede indruk krijgt. Er zijn altijd wel vragen over de woning, de buurt of 

het verkoopproces en het is belangrijk dit uitgebreid te beantwoorden. 

Dat is niet alleen prettig voor de kijkers, maar uiteindelijk ook voor de 

verkoper.’

Tot slot haalt Ruud het complete dienstenpakket aan: ‘Wij helpen niet 

alleen bij de verkoop, aankoop van taçatie van een woning, maar je kan 

ook bij ons terecht voor gedegen hypotheek- of verzekeringsadvies. Op 

dezelfde no-nonsense manier, met oog voor rust en kwaliteit. Het grote 

voordeel is dat je met áán bedrijf te maken hebt die het gehele proces 

van verkoop en aankoop, tot aan hypotheek en verzekering voor je 

regelt. Intern wordt alles goed op elkaar afgestemd, zodat er geen zaken 

dubbel gebeuren of worden vergeten.ö

‘Mensen blij maken staat bij ons voorop. Het is geweldig als je dan de 

waardering en dankbaarheid van de klanten ziet. Soms krijgen we 

bijvoorbeeld achteraf spontaan een taart van een klant omdat ze zo blij 

waren met onze hulp. Dan weet je dat je ze ácht goed hebt geholpen.’

‘Als makelaar help je regelmatig mensen die een moeilijke tijd beleven. 

Niet iedereen verhuist voor de lol. Er kan bijvoorbeeld sprake zijn van een 

scheiding of van een overlijden. Je bent dan niet alleen makelaar, maar 

ook een soort vertrouwenspersoon. Ik vind het een eer om mensen te 

mogen helpen in die moeilijke periode in hun leven. Ik doe er dan ook 

alles aan om het proces zo vlekkeloos en prettig mogelijk te laten 

verlopen.’

Wil jij persoonlijk advies?

Neem vrijblijvend contact op

Verlaan Makelaardij

Vlamingstraat 5

2712 BZ Zoetermeer

079-3620555

info@verlaanmakelaardij.nl

verlaanmakelaardij.nl

Fiets mee met

Ruud Verlaan

Wist je dat Nederland maar liefst 37.000 

kilometer aan fietspaden heeft? Dat is bijna 

net zo veel als de omtrek van de aarde! Op 

onze fietspaden vind je alles en iedereen. 

Wielrenners, drukke ouders op bakfietsen, 

slingerende scholieren, brommerrijders en 

nog veel meer. Weet je wie je er ook 

regelmatig tegenkomt? Ruud!

‘Als je fietst kan je lekker je hoofd leegmaken. 

Even niks behalve jij, de natuur en het asfalt 

dat onder je zoeft’, legt Ruud uit. ‘Wanneer je 

elke werkdag zo druk bezig bent om je 

klanten tevreden te maken, vergeet je wel 

eens rust te nemen. Op de fiets heb ik de tijd 

om mijn gedachten te verwerken en rust te 

vinden.’

Ruud is niet vies van verre afstanden. Zo is hij 

in 2022 tijdens storm Corrie helemaal van 

Zoetermeer naar Groningen gefietst. Ook in 

het buitenland maakt Ruud het asfalt 

onveilig. ‘Een paar jaar geleden gingen we 

naar de Pyreneeën. Ik ben toen van de 

westkant naar de oostkant gereden, een 

prachtige ervaring!’, glundert Ruud.

Het is moeilijk om te vertellen waar je Ruud 

tegen kan komen, hij fietst namelijk altijd een 

ander rondje. Juist de belevenis in de natuur 

vindt hij zo prachtig, waardoor hij continu 

nieuwe plekken wil ontdekken. ‘Bij elk rondje 

sta je weer versteld van de schoonheid van 

de natuur.’

Wil je zelf eens de fietsroute van Ruud rijden 

en Zoetermeer beter leren kennen? Dat kan, 

Ruud heeft namelijk ter ere van het jubileum 

een fietsroute volledig binnen de 

stadsgrenzen van Zoetermeer uitgestippeld. 

Scan de QR code om de route te openen.



Veel fietsplezier!

Altijd tot 

het uiterste

Elke werkdag weer gaan Ruud en Lisette met veel plezier aan de slag. 

In hun logo valt de slogan ‘Gaat tot het uiterste’ op. Maar wat bedoelen 

ze hiermee en, belangrijker nog, wat merk je hier als klant van?

‘Ik vind het geweldig om mensen te ontzorgen. Bij de verkoop van je 

woning of het aankopen van een nieuw huis komt veel kijken. Er moet 

allerlei informatie vergaard en beoordeeld worden en er zijn een 

helemaal documenten nodig. We nemen de klant echt bij de hand en 

loodsen ze door het hele traject heen. Moet er actie ondernomen 

worden, dan trekken wij aan de bel. ªnze klanten hoeven zich zo geen 

zorgen te maken dat we iets vergeten in het proces.’

‘De uitgebreide aanpak begint al bij het intakegesprek. Bij de verkoop 

begint de kennismaking meestal bij de mensen thuis, in hun eigen 

vertrouwde omgeving. We komen vrijblijvend langs en nemen uitgebreid 

de tijd om elkaar te leren kennen. Je gaat immers een intensief traject 

met elkaar aan. Vervolgens bekijken we het huis, kijken naar alle details 

en zaken die aan de woning gedaan zijn. Is er wat verbouwd, hoe is het 

huis geÔsoleerd en wat zal een potentiÓle koper er van vinden. Òa afloop 

geven we advies over de vraagprijs en verwachte verkoopopbrengst. Dit 

onderbouwen we met informatie over recente verkopen uit de buurt, 

waarbij we ook goed aandacht hebben voor de specifieke situatie van 

de klant’, vertelt Ñisette. ªf iemand haast heeft of juist niet, zijn allemaal 

zaken waar ze rekening mee houden.

Ruud vult aan dat de klant na het bezoek altijd een offerte krijgt 

toegezonden om alles op het gemak nog eens na te lezen. En pas als 

alles duidelijk is en de klant wilt de woning via Verlaan Makelaardij 

verkopen, gaan ze aan de slag. ‘De uitgebreide aanpak blijkt er 

bijvoorbeeld uit dat de klant direct een digitaal klantenportaal krijgt. Via 

dit portaal kunnen de benodigde documenten worden aangeleverd. 

Alles wat wij voor de klant en de woning doen houden wij bij in dit 

systeem en is dus voor de klant ook te volgen’, legt Ruud uit. Hij vervolgt: 

‘Al jarenlang werken wij standaard met verkoopstyling. Verkoop je je 

woning via ons dan bezoekt onze vaste styliste je woning om te 

bespreken hoe het zo goed mogelijk kan worden gepresenteerd. Enkele 

dagen later volgt een bezoek door een professioneel woningfotograaf en 

worden de plattegronden gemaakt. Alleen zo kunnen we de woning er 

op 9unda uit laten springen’. Daar is het makelaarsechtpaar van 

overtuigd. Door een woning er op 9unda uit te laten knallen, komen er 

meer kijkers en wordt het beter verkocht.

Verhaal gaat verder op de rechter pagina >>

Wandel mee met

Lisette Verlaan

‘Mijn liefde voor wandelen heb ik eigenlijk pas 

ontdekt tijdens de coronatijd. Daarvoor was ik 

actief lid van de hardloopvereniging Road 

Runners in Zoetermeer, maar tijdens de 

lockdowns mocht je niet rennen in 

groepsverband. Bovendien was het hartstikke 

druk op werk en had ik juist behoefte aan 

ontspanning. Die ontspanning vond ik in 

wandelen.’

Zoetermeer kent veel prachtige natuur, meer 

dan we misschien realiseren. �ls je al 

jarenlang in de stad woont, vergeet je soms 

om je heen te kijken. Lisette weet dit maar al 

te goed, zij kent inmiddels vrijwel alle 

onopvallende wandelpaden in en rondom 

Zoetermeer. ªok buiten Zoetermeer heeft ze 

al veel wandelkilometers gemaakt. 

Bijvoorbeeld over het Nederlands Kustpad, 

maar ook het Veluwe Zwerfpad en etappes 

van het welbekende Pieterpad.

‘Het heerlijke aan wandelen vind ik de rust. Ák 

wandel dan ook veel alleen. Voor mij is het 

bijna een vorm van meditatie.’, legt Lisette uit. 

‘Regelmatig krijg ik de vraag of ik de ambitie 

heb om de Nijmeegse Vierdaagse te lopen, 

maar die ambitie heb ik niet zozeer. Ák vind 

het juist leuk om in alle rust tientallen 

kilometers te lopen. Je leert dan ook gelijk de 

‘ins en outs’ van Zoetermeer. Ák begon met 

wandelen door het Groene Hartpad te 

volgen. Er gaat echt een wereld voor je open. 

Er zijn zoveel paden waar je meestal 

blindelings langsloopt.’

Lisette staat bekend om haar hoge hakken, je 

vindt haar vrijwel nooit op platte schoenen. 

Veel mensen kunnen het zich dan ook niet 

voorstellen dat ze te vinden is op 

wandelschoenen. Dat t�pe schoen is, om het 

maar even aardig te zeggen, niet bepaald 

charmant. ‘Veel mensen vragen zich dan 

grappend af of het wel goed met me gaat, 

daar kan ik altijd wel om lachen. Het is 

inderdaad zeldzaam om mij te zien zonder 

hoge hakken!’, vertelt Lisette met een grote 

lach op haar gezicht.

Ter ere van het vijftienjarige jubileum heeft 

Lisette een wandelroute voor je 

samengesteld. Deze route laat Zoetermeer in 

haar volle glorie zien. En je komt ook langs 

het huidige pand van Verlaan Makelaardij.


Scan de QR code om de route te openen.



Veel wandelplezier!

Een ander punt is de bereikbaarheid. ‘Alles is te volgen via ons 

klantenportaal, maar de fysieke bereikbaarheid is nog veel belangrijker’, 

aldus Ruud. ‘Veel van onze klanten lopen regelmatig even binnen voor 

een vraag. Dan praten we even bij, onder het genot van een kop koffie. 

Ook telefonisch of via WhatsApp is het contact snel gelegd.’ De goede 

bereikbaarheid is ook iets dat vaak genoemd wordt in een van de vele 

positieve reviews die Verlaan Makelaardij in alle jaren ontvangen heeft.

De ‘tot het uiterste’-mentaliteit is ook te merken bij de bezichtigingen 

van woningen. Ook daar nemen ze graag de tijd voor. Lisette: ‘Dit is 

misschien wel de belangrijkste fase bij de verkoop van je huis: we vinden 

het belangrijk dat een kijker zich op zijn of haar gemak voelt en een 

goede indruk krijgt. Er zijn altijd wel vragen over de woning, de buurt of 

het verkoopproces en het is belangrijk dit uitgebreid te beantwoorden. 

Dat is niet alleen prettig voor de kijkers, maar uiteindelijk ook voor de 

verkoper.’

Tot slot haalt Ruud het complete dienstenpakket aan: ‘Wij helpen niet 

alleen bij de verkoop, aankoop van taçatie van een woning, maar je kan 

ook bij ons terecht voor gedegen hypotheek- of verzekeringsadvies. Op 

dezelfde no-nonsense manier, met oog voor rust en kwaliteit. Het grote 

voordeel is dat je met áán bedrijf te maken hebt die het gehele proces 

van verkoop en aankoop, tot aan hypotheek en verzekering voor je 

regelt. Intern wordt alles goed op elkaar afgestemd, zodat er geen zaken 

dubbel gebeuren of worden vergeten.ö

‘Mensen blij maken staat bij ons voorop. Het is geweldig als je dan de 

waardering en dankbaarheid van de klanten ziet. Soms krijgen we 

bijvoorbeeld achteraf spontaan een taart van een klant omdat ze zo blij 

waren met onze hulp. Dan weet je dat je ze ácht goed hebt geholpen.’

‘Als makelaar help je regelmatig mensen die een moeilijke tijd beleven. 

Niet iedereen verhuist voor de lol. Er kan bijvoorbeeld sprake zijn van een 

scheiding of van een overlijden. Je bent dan niet alleen makelaar, maar 

ook een soort vertrouwenspersoon. Ik vind het een eer om mensen te 

mogen helpen in die moeilijke periode in hun leven. Ik doe er dan ook 

alles aan om het proces zo vlekkeloos en prettig mogelijk te laten 

verlopen.’

Wil jij persoonlijk advies?

Neem vrijblijvend contact op

Verlaan Makelaardij

Vlamingstraat 5

2712 BZ Zoetermeer

079-3620555

info@verlaanmakelaardij.nl

verlaanmakelaardij.nl

Fiets mee met

Ruud Verlaan

Wist je dat Nederland maar liefst 37.000 

kilometer aan fietspaden heeft? Dat is bijna 

net zo veel als de omtrek van de aarde! Op 

onze fietspaden vind je alles en iedereen. 

Wielrenners, drukke ouders op bakfietsen, 

slingerende scholieren, brommerrijders en 

nog veel meer. Weet je wie je er ook 

regelmatig tegenkomt? Ruud!

‘Als je fietst kan je lekker je hoofd leegmaken. 

Even niks behalve jij, de natuur en het asfalt 

dat onder je zoeft’, legt Ruud uit. ‘Wanneer je 

elke werkdag zo druk bezig bent om je 

klanten tevreden te maken, vergeet je wel 

eens rust te nemen. Op de fiets heb ik de tijd 

om mijn gedachten te verwerken en rust te 

vinden.’

Ruud is niet vies van verre afstanden. Zo is hij 

in 2022 tijdens storm Corrie helemaal van 

Zoetermeer naar Groningen gefietst. Ook in 

het buitenland maakt Ruud het asfalt 

onveilig. ‘Een paar jaar geleden gingen we 

naar de Pyreneeën. Ik ben toen van de 

westkant naar de oostkant gereden, een 

prachtige ervaring!’, glundert Ruud.

Het is moeilijk om te vertellen waar je Ruud 

tegen kan komen, hij fietst namelijk altijd een 

ander rondje. Juist de belevenis in de natuur 

vindt hij zo prachtig, waardoor hij continu 

nieuwe plekken wil ontdekken. ‘Bij elk rondje 

sta je weer versteld van de schoonheid van 

de natuur.’

Wil je zelf eens de fietsroute van Ruud rijden 

en Zoetermeer beter leren kennen? Dat kan, 

Ruud heeft namelijk ter ere van het jubileum 

een fietsroute volledig binnen de 

stadsgrenzen van Zoetermeer uitgestippeld. 

Scan de QR code om de route te openen.



Veel fietsplezier!



Weet jij nog wat je

15 jaar geleden deed?

Vijftien jaar geleden zijn wij gestart met Verlaan Makelaardij. Destijds voor ons een grote 

stap, zeker omdat we niet wisten wat het nieuwe avontuur ons zou brengen. Maar wat een 

prachtige rit is het geworden.

Al vijftien jaar mogen wij mooie herinneringen maken, van onze passie ons werk maken en 

mensen leren kennen. En bovenal vijftien jaar lang mensen mogen helpen met het verkopen 

van hun huis, helpen bij het vinden van hun droomhuis of adviseren over de juiste 

hypotheek of verzekering.

Ter ere van dit prachtige mijlpaal hebben we met veel aandacht een magazine uitgebracht. 

In het magazine delen we onze persoonlijke verhalen, geven we je unieke kijkjes achter de 

schermen, onthullen we onze meest waardevolle tips en tricks, laten we onze medewerkers 

aan het woord en nog veel meer!

Je bent van harte welkom om een exemplaar op de halen bij ons kantoor aan de 

Vlamingstraat in het dorp.  	ien we jou ook binnenkort�

'Lisette en ik werkten al twee jaar samen bij 

Sluiter Advies toen we de mogelijkheid 

kregen om het bedrijf over te nemen. De 

eigenaar had ook andere activiteiten, 

waardoor wij ons al met de dagelijkse 

werkzaamheden bezighielden. Wij deden het 

werk met heel veel passie en plezier, 

waardoor het tijdens ons dienstverband altijd 

al voelde alsof het bedrijf van ons was. Toen 

de eigenaar het bedrijf wilde verkopen, zijn 

we met elkaar in gesprek gegaan, waarna we 

vrij snel tot overeenstemming kwamen. De 

overname voelde als een logisch vervolg op 

wat we al deden'.

'Direct na de overname hebben we de naam 

veranderd en het bedrijf omgedoopt tot 

Verlaan Makelaardij, Hypotheken en 

Verzekeringen. Door onze eigen naam aan 

het bedrijf te verbinden was voor iedereen 

direct duidelijk met wie ze te maken hadden 

en waar ze bij ons voor terecht konden. 

Duidelijk en zonder poespas'.

'Øn het begin pakten Lisette en ik vrijwel alle 

werkzaamheden op en deden we alles zelf. 

Hierbij hebben we veel hulp gehad van 

stagiairs, die ons op veel vlakken hebben 

ondersteund. De e�tra handjes waren 

welkom en we konden deze stagiairs een 

hoop leren. We hebben ze de kans gegeven 

om aan het vak te ruiken en werkervaring op 

te doen. De eerste medewerker is ook vanuit 

een stage bij ons terecht gekomen. ¯n met 

veel oud-stagiairs hebben we nog 

regelmatig contact.'

'Steeds meer klanten weten de weg naar ons 

te vinden, al is groei nooit een doel op zich 

geweest. We blijven graag het gezicht en 

vaste aanspreekpunt voor onze klanten, 

maar hebben inmiddels wel een team van 

specialisten om onze klanten bij te staan. De 

makelaardij functioneert sinds vorig jaar 

zelfstandig van de hypotheek- en 

verzekeringsafdeling en andersom. Het is 

voor veel klanten prettig dat we al deze 

diensten onder één dak hebben.'

'Steeds meer klanten weten de weg naar ons 

te vinden, al is groei nooit een doel op zich 

geweest. We blijven graag het gezicht en 

vaste aanspreekpunt voor onze klanten, 

maar hebben inmiddels wel een team van 

specialisten om onze klanten bij te staan. De 

makelaardij functioneert sinds vorig jaar 

zelfstandig van de hypotheek- en 

verzekeringsafdeling en andersom. Het is 

voor veel klanten prettig dat we al deze 

diensten onder één dak hebben.'

'Door de jaren heen bouw je veel ervaring op. 

De werkwijze is steeds verder 

geprofessionaliseerd, maar onze visie is nooit 

veranderd: betrokken zijn, enthousiast helpen, 

eerlijk en transparant zijn. ¯n bovenal heel 

goed luisteren. Bij ons voelen mensen zich 

echt gehoord'.

De oprichting

In oktober 2007 hebben Ruud en Lisette Ver�aan hun bedri�f Ver�aan Make�aardi� opgericht. Het begin van 

een nieuwe periode in hun �even. Ruud verte�t zi�n verhaa� over de oprichting, ontwikke�ing en toekomst 

van Ver�aan Make�aardi�. 

De zes diensten

van Verlaan Makelaardij

Verkopen

Ben je van plan je woning te gaan verkopen? Wij 

gaan tot het uiterste om het verkoopproces zo 

goed mogelijk te laten verlopen.

Wij helpen je om jouw woning uitstekend te 

presenteren, zodat deze eruit springt op Funda. 

Vervolgens ontvangen wij potentiële kopers, 

gaan door het vuur voor de beste deal en 

handelen het papierwerk af. Kortom, wij nemen 

jou zoveel mogelijk werk uit handen.

Aankopen

Heb je een verhuiswens? Wij helpen je graag om 

je droomhuis te vinden en te kopen. Ons doel is 

om jou volledig te ontzorgen en je zo goed 

mogelijk te begeleiden naar jouw nieuwe thuis.

Een huis aankopen bestaat uit twee fases: de 

zoekfase en de koopfase. In de zoekfase gaan wij 

samen met jou op zoek naar jouw nieuwe 

woning. Door onze lokale marktkennis weten wij 

goed welke huizen passen bij jouw woonwensen. 

Heb je interesse in een huis, dan gaan we deze 

samen bezichtigen. Hierbij letten we goed op de 

juridische en bouwkundige aspecten, zodat je 

achteraf niet voor een onaangename verrassing 

komt te staan.

Wil je een huis kopen? áijdens de koopfase gaan 

wij tot het uiterste om je toekomstige huis voor 

de best mogelijke prijs aan te kopen. Namens jou 

voeren we de onderhandelingen en regelen het 

papierwerk.

Verh�ren

Je huis is je trotse bezit. Het kan voorkomen dat je 

jouw woning wilt verhuren, bijvoorbeeld omdat je 

tijdelijk in het buitenland zit. Of misschien heb je 

meerdere huizen en is de huur je inkomstenbron 

of oudedagsvoorziening. Ook bij de verhuur van 

je woning ben je bij ons aan het juiste adres. We 

bieden je woning met een uitstekende 

presentatie te huur aan en zorgen voor een zeer 

uitgebreide screening van de huurkandidaten. 

Door deze screening weet je goed met wie je te 

maken hebt en hoe betrouwbaar de huurder is. 

Na de selectie en bezichtiging regelen we al het 

verdere papierwerk, zodat je ook daar geen 

omkijken naar hebt.

Taxatie

Heb je een tagatierapport nodig, bijvoorbeeld 

omdat de bank inzicht wilt in de waarde van je 

woning? Wij voeren deze graag vakkundig en 

snel voor je uit.

Voor een juiste tagatie is kennis van de lokale 

woningmarkt erg belangrijk. Verlaan Dakelaardij 

tageert woningen binnen een straal van Cd 

kilometer rondom Aoetermeer. Door onze 

uitgebreide marktkennis weten wij de woning op 

de juiste waarde te tageren. Dit voorkomt nare 

(financiële) verrassingen achteraf.

Hypotheken

Past je hypotheek nog bij je huidige 

woonsituatie? Of wil je juist advies over het 

afsluiten van een nieuwe hypotheek? Onze 

onafhankelijke hypotheekadviseur geeft je advies 

op maat. En dat allemaal in duidelijke en 

begrijpelijke taal�

Het eerste gesprek is altijd vrijblijvend. Hierin 

geven we uitleg over de werkwijze en kosten. Ook 

berekenen we het magimale hypotheekbedrag 

en de indicatieve maandlasten. Wil je daarna 

met ons in zee gaan? Fijn� Door een uitgebreid 

klantprofiel op te stellen, maken we altijd een 

passend hypotheekadvies, dat volledig aansluit 

op jouw situatie. Daar zijn kosten aan verbonden, 

die wij vooraf met je doornemen, zodat je weet 

waar je aan toe bent.

Verzekerin¥en

Als verzekeringsadviseur helpen we je graag bij 

het afsluiten van de juiste verzekeringen, die 

aansluiten bij jouw wensen. Dit doen we 

onafhankelijk; we hebben aanstellingen bij een 

groot aantal verzekeraars. We brengen je situatie 

in kaart, bekijken verschillende voorwaarden, 

lezen de kleine lettertjes en rekenen uit welke 

verzekeraar een goed aanbod voor je heeft.

Je kan bij ons terecht voor vrijwel alle denkbare 

verzekeringen, zowel particulier als zakelijk. Dus 

ook bij een auto-, inboedel- of reisverzekering 

helpen we je graag.

En is er een keer onverhoopt schade? Dan kan je 

gewoon bij ons terecht. Ook dan zijn wij je vaste 

aanspreekpunt.

Weet jij nog wat je

15 jaar geleden deed?

Vijftien jaar geleden zijn wij gestart met Verlaan Makelaardij. Destijds voor ons een grote 

stap, zeker omdat we niet wisten wat het nieuwe avontuur ons zou brengen. Maar wat een 

prachtige rit is het geworden.

Al vijftien jaar mogen wij mooie herinneringen maken, van onze passie ons werk maken en 

mensen leren kennen. En bovenal vijftien jaar lang mensen mogen helpen met het verkopen 

van hun huis, helpen bij het vinden van hun droomhuis of adviseren over de juiste 

hypotheek of verzekering.

Ter ere van dit prachtige mijlpaal hebben we met veel aandacht een magazine uitgebracht. 

In het magazine delen we onze persoonlijke verhalen, geven we je unieke kijkjes achter de 

schermen, onthullen we onze meest waardevolle tips en tricks, laten we onze medewerkers 

aan het woord en nog veel meer!

Je bent van harte welkom om een exemplaar op de halen bij ons kantoor aan de 

Vlamingstraat in het dorp.  	ien we jou ook binnenkort�

'Lisette en ik werkten al twee jaar samen bij 

Sluiter Advies toen we de mogelijkheid 
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eigenaar had ook andere activiteiten, 
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al voelde alsof het bedrijf van ons was. Toen 
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aanspreekpunt.

Weet jij nog wat je

15 jaar geleden deed?

Vijftien jaar geleden zijn wij gestart met Verlaan Makelaardij. Destijds voor ons een grote 

stap, zeker omdat we niet wisten wat het nieuwe avontuur ons zou brengen. Maar wat een 

prachtige rit is het geworden.

Al vijftien jaar mogen wij mooie herinneringen maken, van onze passie ons werk maken en 

mensen leren kennen. En bovenal vijftien jaar lang mensen mogen helpen met het verkopen 

van hun huis, helpen bij het vinden van hun droomhuis of adviseren over de juiste 

hypotheek of verzekering.

Ter ere van dit prachtige mijlpaal hebben we met veel aandacht een magazine uitgebracht. 

In het magazine delen we onze persoonlijke verhalen, geven we je unieke kijkjes achter de 

schermen, onthullen we onze meest waardevolle tips en tricks, laten we onze medewerkers 

aan het woord en nog veel meer!

Je bent van harte welkom om een exemplaar op de halen bij ons kantoor aan de 

Vlamingstraat in het dorp.  	ien we jou ook binnenkort�

'Lisette en ik werkten al twee jaar samen bij 

Sluiter Advies toen we de mogelijkheid 

kregen om het bedrijf over te nemen. De 

eigenaar had ook andere activiteiten, 

waardoor wij ons al met de dagelijkse 

werkzaamheden bezighielden. Wij deden het 

werk met heel veel passie en plezier, 

waardoor het tijdens ons dienstverband altijd 

al voelde alsof het bedrijf van ons was. Toen 

de eigenaar het bedrijf wilde verkopen, zijn 

we met elkaar in gesprek gegaan, waarna we 

vrij snel tot overeenstemming kwamen. De 

overname voelde als een logisch vervolg op 

wat we al deden'.

'Direct na de overname hebben we de naam 

veranderd en het bedrijf omgedoopt tot 

Verlaan Makelaardij, Hypotheken en 

Verzekeringen. Door onze eigen naam aan 

het bedrijf te verbinden was voor iedereen 

direct duidelijk met wie ze te maken hadden 

en waar ze bij ons voor terecht konden. 

Duidelijk en zonder poespas'.

'Øn het begin pakten Lisette en ik vrijwel alle 

werkzaamheden op en deden we alles zelf. 

Hierbij hebben we veel hulp gehad van 

stagiairs, die ons op veel vlakken hebben 

ondersteund. De e�tra handjes waren 

welkom en we konden deze stagiairs een 

hoop leren. We hebben ze de kans gegeven 

om aan het vak te ruiken en werkervaring op 

te doen. De eerste medewerker is ook vanuit 

een stage bij ons terecht gekomen. ¯n met 

veel oud-stagiairs hebben we nog 

regelmatig contact.'

'Steeds meer klanten weten de weg naar ons 

te vinden, al is groei nooit een doel op zich 

geweest. We blijven graag het gezicht en 

vaste aanspreekpunt voor onze klanten, 

maar hebben inmiddels wel een team van 

specialisten om onze klanten bij te staan. De 

makelaardij functioneert sinds vorig jaar 

zelfstandig van de hypotheek- en 

verzekeringsafdeling en andersom. Het is 

voor veel klanten prettig dat we al deze 

diensten onder één dak hebben.'

'Steeds meer klanten weten de weg naar ons 

te vinden, al is groei nooit een doel op zich 

geweest. We blijven graag het gezicht en 

vaste aanspreekpunt voor onze klanten, 

maar hebben inmiddels wel een team van 

specialisten om onze klanten bij te staan. De 

makelaardij functioneert sinds vorig jaar 

zelfstandig van de hypotheek- en 

verzekeringsafdeling en andersom. Het is 

voor veel klanten prettig dat we al deze 

diensten onder één dak hebben.'

'Door de jaren heen bouw je veel ervaring op. 

De werkwijze is steeds verder 

geprofessionaliseerd, maar onze visie is nooit 

veranderd: betrokken zijn, enthousiast helpen, 

eerlijk en transparant zijn. ¯n bovenal heel 

goed luisteren. Bij ons voelen mensen zich 

echt gehoord'.

De oprichting

In oktober 2007 hebben Ruud en Lisette Ver�aan hun bedri�f Ver�aan Make�aardi� opgericht. Het begin van 

een nieuwe periode in hun �even. Ruud verte�t zi�n verhaa� over de oprichting, ontwikke�ing en toekomst 

van Ver�aan Make�aardi�. 

De zes diensten

van Verlaan Makelaardij

Verkopen

Ben je van plan je woning te gaan verkopen? Wij 

gaan tot het uiterste om het verkoopproces zo 

goed mogelijk te laten verlopen.

Wij helpen je om jouw woning uitstekend te 

presenteren, zodat deze eruit springt op Funda. 

Vervolgens ontvangen wij potentiële kopers, 

gaan door het vuur voor de beste deal en 

handelen het papierwerk af. Kortom, wij nemen 

jou zoveel mogelijk werk uit handen.

Aankopen

Heb je een verhuiswens? Wij helpen je graag om 

je droomhuis te vinden en te kopen. Ons doel is 

om jou volledig te ontzorgen en je zo goed 

mogelijk te begeleiden naar jouw nieuwe thuis.

Een huis aankopen bestaat uit twee fases: de 

zoekfase en de koopfase. In de zoekfase gaan wij 

samen met jou op zoek naar jouw nieuwe 

woning. Door onze lokale marktkennis weten wij 

goed welke huizen passen bij jouw woonwensen. 

Heb je interesse in een huis, dan gaan we deze 

samen bezichtigen. Hierbij letten we goed op de 

juridische en bouwkundige aspecten, zodat je 

achteraf niet voor een onaangename verrassing 

komt te staan.

Wil je een huis kopen? áijdens de koopfase gaan 

wij tot het uiterste om je toekomstige huis voor 

de best mogelijke prijs aan te kopen. Namens jou 

voeren we de onderhandelingen en regelen het 

papierwerk.

Verh�ren

Je huis is je trotse bezit. Het kan voorkomen dat je 

jouw woning wilt verhuren, bijvoorbeeld omdat je 

tijdelijk in het buitenland zit. Of misschien heb je 

meerdere huizen en is de huur je inkomstenbron 

of oudedagsvoorziening. Ook bij de verhuur van 

je woning ben je bij ons aan het juiste adres. We 

bieden je woning met een uitstekende 

presentatie te huur aan en zorgen voor een zeer 

uitgebreide screening van de huurkandidaten. 

Door deze screening weet je goed met wie je te 

maken hebt en hoe betrouwbaar de huurder is. 

Na de selectie en bezichtiging regelen we al het 

verdere papierwerk, zodat je ook daar geen 

omkijken naar hebt.

Taxatie

Heb je een tagatierapport nodig, bijvoorbeeld 

omdat de bank inzicht wilt in de waarde van je 

woning? Wij voeren deze graag vakkundig en 

snel voor je uit.

Voor een juiste tagatie is kennis van de lokale 

woningmarkt erg belangrijk. Verlaan Dakelaardij 

tageert woningen binnen een straal van Cd 

kilometer rondom Aoetermeer. Door onze 

uitgebreide marktkennis weten wij de woning op 

de juiste waarde te tageren. Dit voorkomt nare 

(financiële) verrassingen achteraf.

Hypotheken

Past je hypotheek nog bij je huidige 

woonsituatie? Of wil je juist advies over het 

afsluiten van een nieuwe hypotheek? Onze 

onafhankelijke hypotheekadviseur geeft je advies 

op maat. En dat allemaal in duidelijke en 

begrijpelijke taal�

Het eerste gesprek is altijd vrijblijvend. Hierin 

geven we uitleg over de werkwijze en kosten. Ook 

berekenen we het magimale hypotheekbedrag 

en de indicatieve maandlasten. Wil je daarna 

met ons in zee gaan? Fijn� Door een uitgebreid 

klantprofiel op te stellen, maken we altijd een 

passend hypotheekadvies, dat volledig aansluit 

op jouw situatie. Daar zijn kosten aan verbonden, 

die wij vooraf met je doornemen, zodat je weet 

waar je aan toe bent.

Verzekerin¥en

Als verzekeringsadviseur helpen we je graag bij 

het afsluiten van de juiste verzekeringen, die 

aansluiten bij jouw wensen. Dit doen we 

onafhankelijk; we hebben aanstellingen bij een 

groot aantal verzekeraars. We brengen je situatie 

in kaart, bekijken verschillende voorwaarden, 

lezen de kleine lettertjes en rekenen uit welke 

verzekeraar een goed aanbod voor je heeft.

Je kan bij ons terecht voor vrijwel alle denkbare 

verzekeringen, zowel particulier als zakelijk. Dus 

ook bij een auto-, inboedel- of reisverzekering 

helpen we je graag.

En is er een keer onverhoopt schade? Dan kan je 

gewoon bij ons terecht. Ook dan zijn wij je vaste 

aanspreekpunt.



15-jarig jubileum:

Het verhaal van 

Verlaan Makelaardij

Verhui! lannen �� meer �eten �ver �n�e dien!ten� 

Plan een vrijblijvend kennismakingsgesprek.


